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ABSTRACT
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cennego w Polsce. Sylwan 159 (4): 267-277.

The analysis of the sales methods and prices of the highest quality timber (wood veneer, plywood
and telecommunication poles) was based on the data obtained from the General Directorate of
the State Forests covering the period 2005-2009. They were supplemented by the data on sales,
prices and revenues from sales, auctions and submissions obtained from the Regional Directorates
of the State Forests (RDSF) in: Szczecin, Poznari, Biatystok, Krosno and Lublin. The results of the
submission sales organized by the Krosno RDSF and auctions organized by the Poznari RDSF
in 2005-2009 were also analysed. The analyses confirm that sales of the highest quality wood
through auctions and submissions give the best economic results while ensuring the optimal use
of the existing resource base. Both sales methods foster rational use of valuable wood and therefore
should be adopted in other RDSFs. In the years 2005-2009, the difference (increase) between
wood valuation and the derived income from the auction sales organized in the Poznari RDSF
amounted to 39.6%. The difference (increase) between wood valuation and the derived income
from the submission sales organized in the Krosno RDSF in the same period amounted to 80.1%.
The maximum prices of wood veneer obtained through auctions and submissions are higher
than the prices obtained via Internet sales. Among the WA assortments sold in Poland in the
years 2005-2009, sycamore, maple, and cherry veneer reached the highest average price per cubic
meter. Among the wood species from which veneer is produced, oak veneer is the most sold
species. Among the WB1 assortments sold in Poland in the years 2005-2009, pine and spruce
plywood reached the highest average price per cubic meter. The prices of birch, beech and
alder plywood were lower and varied by a maximum of 6.7%. Among the species from which
plywood is produced, birch plywood sells bests.
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Wstep

Przemyst sklejkowy i okleinowy jest drugim co do wielkosci konsumentem drewna wielko-
wymiarowego i zuzywa okoto 1% grubizny pozyskiwanej w naszym kraju [Ballaun 2002a, b].
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Pozyskany i wprowadzany na rynek surowiec drzewny jest sprzedawany na zasadach ustalanych
przez Dyrektora Generalnego Laséw Padstwowych, ktére w latach 2005-2009 podlegaty znacz-
nym zmianom. Na poczatku 2005 roku obowigzywaly zasady, ktére dopuszczaly do stosowania
nast¢pujgce rodzaje i sposoby sprzedazy drewna: sprzedaz na zasadzie przetargu ograniczonego
lub nieograniczonego, aukcje, submisje, negocjacje, komis, sprzedaz z wolnej reki i sprzedaz deta-
liczng. Szczegdlnie istotne dla sprzedazy drewna cennego byty submisje i aukcje [Zarzadzenie...
2001]. Wigksza czes¢ drewna cennego sprzedawano jednak w formie przetargéw i negocjacii.
Stosowanemu do 2006 roku systemowi zarzucano nadmierng uznaniowo$¢ i brak przejrzystego
procesu negocjacyjnego, ktéry nie spetniat tez rynkowych kryteriéw konkurencyjnosci [Lis
2007].

W dniu 23.10.2006 roku Dyrektor Generalny wprowadzit kolejne zasady oparte na interne-
towym systemie sprzedazy drewna, ktére w 2007 roku zmodyfikowano [Zarzadzenie... 2007].
Internetowa sprzedaz drewna odbywa si¢ na portalu lesno-drzewnym, ktéry jest podstawowg
metodg zbywania drewna przez Lasy Paristwowe. Przeznaczony jest dla klientéw kupujacych
drewno w ilosciach hurtowych i stanowi wyodrgbniong baz¢ danych systemu informatycznego
Laséw Padstwowych. Drewno, ktérego nie sprzedano w podstawowym trybie ofertowym, oraz
surowiec pojawiajacy si¢ po zakoriczeniu postgpowania na portalu wystawiane sg przez jednostki
LP na sprzedaz w formie aukcji internetowej, w ramach aplikacji e-drewno. W tym systemie
sprzedazy podstawowym kryterium wyboru nabywcy jest oferowana cena i termin ptatnosci.
Korzystajg z niego podmioty gospodarcze oraz osoby fizyczne. Dla klientéw zakupujgcych
drewno w celach niezwigzanych z dziatalnoscig gospodarczg nadlesniczy ustala pulg drewna do
sprzedazy na podstawie ilosci drewna zwyczajowo sprzedawanego tym klientom w latach minio-
nych. Portal lesno-drzewny oddzialuje na rynek stabilizujgco i z kazdym rokiem coraz lepiej
spetnia swoje zadania. Wymaga jednak ciaglego doskonalenia, co zdajg si¢ dostrzegac najwyzsze
wiadze Laséw Padstwowych i Komisja Lesno-Drzewna [Lis 2008].

Oprécz portalu lesno-drzewnego i aplikacji e-drewno zachowano takze inne formy sprze-
dazy: aukcje i submisje, ktére umozliwiajg dokonywanie sprzedazy drewna cennego [Zarzgdze-
nie... 2007]. W systemie aukcyjnym oraz submisyjnym sprzedawany jest surowiec drzewny,
ktdrego cena jest scisle zwigzana z wysokg jakoscig lub wyjatkowymi cechami poszczegélnych,
indywidualnie identyfikowanych dtuzyc lub ktéd. Sprzedawane sg tez sztuki drewna wielkowy-
miarowego, ktére ze wzglgdu na malo istotne wady nie mogg by¢ zakwalifikowane do najwyz-
szych klas jakosci, a przy tych formach sprzedazy mogg osiggnaé, ze wzgledu na inne szczegélne
cechy, wysokg ceng.

Aukceyjny system sprzedazy w formie licytacji oraz submisji miat swéj poczatek w Lasach
Panstwowych w okresie przedwojennym i byl kontynuacjg form sprzedazy stosowanych przez
zaborcow. Na terenie Wielkopolski, jak podaje Felenczak [1969], do 1927 roku stosowano
instrukcje stuzbowe dotyczace sprzedazy drewna w bytym zaborze pruskim. W okresie powojen-
nym system gospodarki centralnie sterowanej wyeliminowat z systemu sprzedazy drewna aukcjg
i submisj¢. Obecne prowadzenie gospodarki lesnej w warunkach gospodarki rynkowej dopro-
wadzito do urynkowienia sprzedazy drewna, tym samym nastgpil powrét zmodyfikowanych,
a stosowanych przed wojng i w krajach zachodnich sposobéw sprzedazy drewna. Pierwszy raz
aukeyjng sprzedaz drewna przeprowadzita w 1989 roku Regionalna Dyrekcja Laséw Paristwo-
wych w Poznaniu [Zaniewski 2001]. Submisj¢ drewna cennego jako pierwsza zorganizowata
w 1993 roku Regionalna Dyrekeja Laséw Padstwowych w Szczecinie [Zaniewski 2001]. W roku
1998 w Nadlesnictwie Brzozéw po raz pierwszy submisje zorganizowata Regionalna Dyrekcja Laséw
Parstwowych w Krosnie, wystawiajac na sprzedaz 160 m® drewna bukowego. Po udoskonaleniu
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postepowania przetargowego w 2000 roku w RDLP Krosno na submisje wystawiono 1183,0 m®
drewna bukowego, olchowego, jaworowego i czeresniowego [Dgbrowski, Miara 2004]. Od 2000
roku submisja drewna cennego w RDLP Krosno jest organizowana corocznie.

Przy submisji oferta kupna wraz z proponowang ceng zakupu sktadana jest w sposéb
pisemny i niejawny, w odréznieniu od aukcji, gdzie cena zakupu jest zglaszana ustnie i jawnie.
[los¢ drewna przeznaczanego na submisje wynika gléwnie z mozliwosci bazy surowcowej danej
dyrekcji. Drewno wystawiane na submisje dostarczane jest przez podleglte nadlesnictwa. Przepro-
wadzenie submisji przez pojedyncze jednostki (nadlesnictwa) bytoby nicoplacalne. Doswiadczenia
niemicckie wskazuja, ze konieczne jest faczenie przez gospodarstwa lesne drewna submisyj-
nego [Frank 1999].

Celem pracy jest analiza cen surowca cennego uzyskiwanych w obowiazujacych systemach
sprzedazy w latach 2005-2009 w Lasach Paristwowych oraz migzszosci i cen surowca cennego
sprzedawanego na submisjach w RDLP Krosno i aukcjach w RDLP Poznari.

Material i metody

Analizy form sprzedazy oraz cen surowca drzewnego najwyzszych klas jakosci oparto o dane
7 1at 2005-2009 znajdujgce si¢ w zasobach Dyrekeji Generalnej Laséw Paristwowych. Dotyczyty
one sortymentéw cennych klas WAL, WB1, WC1 i S11. Materiaty z DGLP uzupetniono o dane
z wybranych RDLP: Szczecin, Poznari, Biatystok, Krosno i Lublin. Dane te odnosity si¢ do sprze-
dazy, cen i wartosci przychodu ze sprzedazy oraz organizowanych submisji i aukcji. Przeanalizo-
wano wyniki submisji organizowanych przez RDLP Krosno i aukcji organizowanych przez
RDLP Poznan w latach 2005-2009.

Wyniki i dyskusja
Sprzedaz drewna cennego w latach 2005-2009 odbywata si¢ we wszystkich obowigzujacych for-
mach. W latach 2005 i 2006 gtéwne ilosci surowca cennego sprzedawano w formie przetargowej
i negocjacyjnej. Po wprowadzeniu w 2006 roku internetowego sytemu sprzedazy drewna suro-
wiec cenny nabywano na portalu lesno-drzewnym i w aplikacji e-drewno. Drewno cenne Lasy
Panstwowe sprzedawaly w formie aukcji i submisji, ktére uzupelnialty wymienione sposoby
sprzedazy drewna. W badanych latach z tych form sprzedazy korzystaty RDLP Poznari, Szczecin,
Krosno i Krakéw. Submisje w RDLP Krak6éw na terenie Nadlesnictwa Brzesko organizowane sg
od 2004 roku [M¢drzak 2006]. RDLP Wroctaw i Warszawa wprowadzity submisje od 2009 roku,
RDLP Katowice — od 2008 roku, a RDLP Olsztyn — od 2009 roku (aukcja organizowana przez
Nadlesnictwo Bartoszyce). Wyniki uzyskane ze sprzedazy aukeyjnej przedstawiono na przykta-
dzie RDLP Poznari, a wyniki submisji — na przyktadzie RDLP Krosno.

W badanym okresie na aukcjach drewna cennego w RDLP w Poznaniu sprzedano 5662,03 m®
surowca drzewnego, z czego debu — 5297,88 m® (93,5%). Pozostale gatunki to: olsza — 291,08 m?
(5,2%), jesion — 61,12 m* (1,1%), brzoza — 6,9 m? (0,1%) i dab czerwony — 5,05 m? (0,1%) (tab. 1).
Wartos¢ surowca drzewnego wycenionego przed aukcjg wyniosta 5 313 239,77 zi, natomiast
warto$¢ sprzedazy — 7 416 402,39 zk. Réznica pomigdzy wyceng drewna a uzyskanym przychodem
ze sprzedazy wyniosta 2 103 162,62 zt. Wynik ten nie uwzglednia kosztéw zorganizowania aukcji,
tj. kosztu transportu i przygotowania drewna na placach ekspozycyjnych.

RDLP w Krosnie w latach 2005-2009 wystawita na sprzedaz w formie submisji 10 307,64 m?
surowca drzewnego, z czego sprzedata 9503,79 m? (92,2%). Niesprzedana czesé drewna doty-
czyla gléwnie surowca bukowego, ktérego nie udato si¢ w catosci sprzeda¢ w 2008 i 2009 roku.
Wsr6d sprzedanych gatunkéw najwickszy udziat miat buk, keérego sprzedano 4888,79 m® (51,4%
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Tabela 1.

Przychody z tytulu sprzedazy niektdérych gatunkéw na aukcjach drewna cennego w latach 2005-2009
w RDLP w Poznaniu [Kulik 2013]

Revenues from the sales of the valuable timber of selected species through auctions in the Poznari RDSF
in 2005-2009

Sprze- Wycena Uzyskane Wzrost warto$ci
Gatunek dane Assessment Obtained Increase in value
I v B v B
2005
Db 908,97 924,8 840 650,6 1361,3 1237351,4 396700,9 1472
Ol 60,18 4534 27 287,7 5834 35113,7 7826,0  128,7
Brz 1,49 341,0 506,6 381,0 566,2 596 111,8
Razem 970,64 894,7 868 444,9 1311,5 1273031,4 404586,5 146,6
2006
Db 1543,47 985,7  1521379,8 1159,7 1789926,6 268546,8 117,77
(0] 97,78 450,5 44 047,5 582,9 569944 12946,8 1294
Js 3,92 640,0 2508,8 680,0 2665,6 156,8  106,3
Razem 1 645,17 953,0 1567 936,1 1124,2 1849586,6 281650,5 118,0
2007
Db 860,60 701,8 604 034,8 1413,1 1216150,4 425707,7  201,3
Dbc 5,05 520,8 2 630,2 754,6 3810,6 12542 1449
0] 51,04 462,2 23 589,9 886,4 45240,3 21650,3 191,8
Brz 5,41 300,0 1623,0 300,0 1623,0 0 100,0
Js 57,20 6184 353738 806,6 461396 107658 1304
Razem 979,30 681,4 667 251,8 1340,7 1312963,9 645712,1  196,8
2008
Db 983,00 1 059,8 1041803,0 15754 1548593,9 506790,9  148,6
0Ol 42,42 547,6 23228,6 636,8 27014,7 3786,0 116,3
Razem 102542 1 038,6 1065032,0 1536,5 1575608,6 510576,9 1479
2009
Db 1001,84 1126,2 1128291,3 1376,7 1379252,8 250961,5 1222
0Ol 39,66 410,6 16284,0 654,5 25959,1 96752 1594

Razem 1 041,50 1098,9 1144575,0 1349,2 1405212,0  260636,7  122,8

Db - oak, Dbc - red oak, Ol — alder, Brz — birch, Js — ash, razem — total

sprzedazy ogdtem). Po buku najwiecej sprzedano debu — 1830,95 m? (19,3%) oraz jaworu
—1263,2 m? (13,3%). Z pozostatych gatunkéw, kedre sprzedawano w wigkszych ilosciach, mozna
wymieni¢ olsze — 501,56 m? (5,3%), brzoze — 405,46 m® (4,2%) i czeresnic — 240,23 m® (2,5%).
W nieznacznych ilosciach sprzedano takze jesion, dab czerwony, klon, lip¢ i wigz, ktére tgcznie
stanowity 4,0% sprzedanego drewna (tab. 2). Wartos¢ surowca drzewnego wycenionego w réz-
nych klasach jakosci przed submisjg stanowita 5 408 924,55 zI, natomiast wartos¢ sprzedazy
wyniosta 9 742 184,90 zt. R6znica pomi¢dzy wyceng drewna a uzyskanym przychodem ze sprze-
dazy to 4 333 260,35 zt. Przedstawione wyniki nie uwzgledniajg kosztéw zorganizowania aukcji
i submisji, tj. kosztu transportu i przygotowania drewna na placach ekspozycyjnych oraz przy-
gotowania katalogéw i ogloszen. Koszt przygotowania 1,0 m? drewna na submisje¢ w 2009 roku
w RDLP Krosno wyniést 93,63 zt.

Surowiec drzewny wielkowymiarowy wyrabiany i sprzedawany jest w trzech klasach gru-
bosci: do 24 cm, od 25 do 34 cm oraz powyzej 35 cm. Dla kazdej z nich ustalane sg odr¢bne ceny.
Pierwsza klasa grubosci nie spetnia wymagan wymiarowych wobec sortymentéw okleinowych,
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Tabela 2.

Przychody z tytutu sprzedazy niektérych gatunkéw na submisjach w latach 2005-2009 na terenie RDLP
w Krosnie [Kulik 2013]

Revenues from submission sales of valuable timber of selected species in the Krosno RDSF in 2005-2009

Sprze-  Ofero- Wycena Uzyskane Wzrost wartosci
Gatunek dane wane Assessment Obtained Increase in value
Species  Sold For sale warto§é 3 warto$é
] ) T e M ey A
2005
Bk 1349,26  1382,11 491,4 679 168,7 877,6 1184079,7 504911,0 179,0
Bz 101,91 101,91 2735 278771 6933 706532 427762 253,0
Cz 33,01 33,01 733,1 24199,0 12741 42 057,4 17 858,5 1738
Db 143,31 146,85 772,1 1133850 1363,1 195 346,9 81962,0 1770
Dbe 1,91 1,91 700,0 1337,0  1260,0 2 406,6 1069,6  180,0
Js 12,03 12,03 573,7 6902,0 872,9 10 501,7 3599,7 152,2
Jw 383,95 419,82 766,2 3216744 17068  655336,7 3336623 223,0
Kl 5,21 521 7160 37305 13376 69689 32385 1868
Lp 3,64 3,64 239,3 871,0 419,2 1526,0 655,0 1752
Ol 135,21 143,68 353,1 507334 890,0 120 338,5 69 605,1  252,0
Wb 0 1,06 100,0 106,0 0 0 0 0
Wz 2,64 4,08 436,8 1782,0 5979 24398 657,8 136,9
Razem 2172,08 225531 557,3 1231766,0 10550 22916556 10598894 189,0
2006
Bk 1230,83 144986 4189 607 302,5 818,7 1007 737,0  400434,5 1659
Brz 131,06 131,06 287,0 37721,6 453,2 59 402,8 21681,2 1575
Cz 66,96 66,96 751,4 503135 10924 73 150,1 22 836,6 1454
Db 216,95 223,86 755,3 1690859 15249 3308239 1617381 1957
Dbc 4,92 492 756,3 37212 896,5 4411,0 689,8 1185
Ts 11,80 11,80  595,0 70213 7289 8 602,0 1580,7 1225
Iw 388,56 388,56 690,7 268 383,5 19340 7514852 483101,7 280,0
Kl 10,78 8,76 785,1 68779 10754 11 593,2 47154 168,6
Lp 112,49 121,14 323,6 39 199,1 703,9 79 185,5 399864  202,0
Gr 0 0,36 280,0 100,8 0 0 0 0
Wz 12,51 1575 5004 78815 7881 98586 1977,1  125,1
Razem 2 186,86 2 423,03 547,6 1197 609,0 964,2 2336249,5 1138640,7 1951
2007
Bk 1100,75 1106,46 453,3 499 004,8 954,4 1050558,7 5515539 210,55
Brz 59,56 59,56 780,1 46 461,1 754,2 44 918,3 -1542,8 96,7
Cz 66,46 66,46 709,7 47 168,2 914,5 60 775,1 13606,9 1288
Db 450,98 450,98 917,7 413 849,7 1056,5 976462,1 5626124 2359
Dbc 3,82 3,82 617,8 2 360,0 793,8 30324 6724 1285
Is 31,49 31,49 641,2 20 190,2 779,4 24 542.8 43526 1216
Jw 386,00 386,00 713,6 2754538 16699 6446133 369 159,5 234
Kl 5,81 5,81 718,9 4176,8 14118 8202,8 4026,0 1964
Ol 123,54 123,54 318,0 39 288,7 898,8 111 044,4 717557 282,6
Wz 433 433 6625 28686 10143 4392,0 15235 153,
Razem 2232,74 223845 605,0 13508219 1311,6 2928572,1 1577750,2 216,8
2008

Bk 1130,67  1546,03 4159 470 320,9 8155  922034,7 4517138 196,0
Brz 112,93 133,61 271,7 30 686,3 328,2 37 059,7 6373,5 120,8
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Tabela 2. cigg dalszy

Sprze-  Ofero- Wycena Uzyskane Wzrost warto$ci
Gatunek dane wane Assessment Obtained Increase in value
Species  Sold For sale wartos¢ 3 wartos¢é

e w2 e Y e M B
Cz 39,37 39,37 736,5 28995,5 716,3 28 199,1 -796,4 97,3
Db 552,96 552,96 874,1 483369,2 1841,2 1018 110,0 534 740,8 210,6
Dbc 51,37 51,37 648,1 332957 877,3 45 065,8 11770,1 1354
Is 43,19 43,19 6279 27 118,7 819,4 35391,5 8272,8 130,5
Jw 331,63 331,63 695,3 230585,0  1383,7 458876,7 228291,7 199,0
Kl 5,55 5,55 576,8 3201,0 817,1 4535,0 13341 1417
Ol 174,18 174,18 321,1 559339 797,9 138 977,4 83043,5 2485
Lp 1,53 1,53 150,0 229,5 309,0 472,8 243,3  206,0
Wz 6,96 6,96 3269 22750 749,0 52130 2938,0 229,1
Razem 245034 2 886,38 4733 1366011,0 10994 26939352 13279245 197,2
2009

Bk 71,28 137,83 337,5 46 518,7 641,7 49 588,1 30694 1772
Cz 34,43 34,43 536,9 18 484,7 5283 18 191,0 -293,7 98,4
Db 466,75 475,17 783,1 372097,1 15189  708930,9 336833,8 194,0
Dbc 34,75 34,75 580,7 20 181,0 718,0 24 951,2 4770,2 1236
s 90,90 90,90 512,1 46 545,8 727,1 66 091,5 195457 142,0
Jw 157,01 157,01 508,9 799029 15104 2371440 157 241,1  296,8
Kl 7,68 9,00 430,2 3871,6  1550,0 11 904,4 8032,8 307,5
Ol 73,87 81,24 2733 222048 765,5 56547,7 343429 2547
Wz 20,78 23,11 428,5 99034 1065,0 221315 12 2281 2235

Razem 96345 104344 5939 6197101 12328 1187746,2 568 036,1 207,6

Bk - beech, Brz - birch, Cz - cherry, Db - oak, Dbc - red oak, Gr - pear, Js — ash, Jw — sycamore, KI - maple, Lp - linden, Ol - alder,
Wb - willow, Wz - elm, Razem - total

ktdre sg sprzedawane w 2 i 3 klasie grubosci. Ceny natomiast sg zréznicowane nie tylko pod
wzgledem grubosci drewna, ale zalezg od gatunku, jakosci i popytu na dany gatunek. Srednie
ceny surowca okleinowego uzyskane na przetargach w badanym okresie odzwierciedlajg wyniki
przeprowadzonych aukcji i submisji, szczegélnie dotyczy to dyrekeji wykorzystujacych submisjg
i aukcje jako formy sprzedazy. Wsréd sprzedawanych w latach 2005-2009 sortymentéw WAL
najwyzsze ceny za 1 m® drewna osiggaly okleiny: debowa, jaworowa, klonowa i czeresniowa.
Srednie ceny za 1 m3 surowca okleinowego uzyskane w latach 2005-2009 na poziomie Dyrekcji
Generalnej Laséw Paristwowych przedstawiono w tabeli 3.

Wsréd gatunkéw, z ktérych pozyskuje si¢ surowiec okleinowy, najwigcej sprzedaje si¢
okleiny debowej. Przytoczone ceny wykazujg réznice w poszczegdlnych dyrekejach. Na przy-
ktad w 2005 roku cena okleiny dgbowej w 3 klasie grubosci w RDLP Bialystok wynosita 878,0 zt,
a w RDLP Poznan osiggneta 1997,8 21 W 2007 roku cena okleiny debowej w 3 klasie grubosci
w RDLP Ziclona Géra wynosita 1314,6 zt, a w RDLP Krosno - 2107,3 zt. Ceny srednie okleiny
jaworowej w 3 klasie grubosci w 2005 roku osiggnely poziom 1560,7 zt, a w 2006 roku wzrosty
012,6% — do 1757,2 zt. W 2009 roku cena okleiny jaworowej wyniosta 90,5% ceny z roku 2005.
Po okleinie d¢bowej najwigcej sprzedawano okleiny bukowej. W 2 klasie grubosci widoczny
jest wzrost $redniej ceny sortymentu WA1 w latach 2005-2007. W 3 klasie grubosci najwyzszg
ceng osiggneta okleina bukowa w 2007 roku. W kolejnych latach utrzymuje si¢ trend spadkowy
cen tego sortymentu.
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Tabela 3.
Srednia cena [z}] surowca okleinowego w latach 2005-2009 [Kulik 2013]
Average price [PLN] of veneer in the years 2005-2009

2005 2006 2007 2008 2009 f\“‘d““’

verage
Db WAL 2 1206,5 1021,9 1144,7 969,0 682,0 1004,8
Db WA1 3 1426,2 1375,0 1852,5 18334 1600,9 1617,6
Jw WAL 2 - 621,2 715,0 - - 668,1
Jw WA1 3 1560,7 1757,2 1547,2 1424,5 1412,3 1540,4
Bk WA1 2 4121 467,1 529,1 - - 469,4
Bk WA1 3 7414 702,9 793,7 589,4 528,6 671,2
So WA12 5931 620,8 770,7 619,2 - 650,9
So WA1 3 703,7 706,6 794.,6 772,9 714.,6 738,5
Brz WA1 2 354,2 357,9 462,2 371,5 - 386,4
Brz WA1 3 450,2 4442 589,2 389,3 = 468,2
Ol WA1 2 407,9 402,8 622,0 655,2 468,5 511,3
Ol WA1 3 618,0 572,3 854,8 805,2 669,1 703,9
Js WA1 2 590,2 638,4 653,3 762,3 733,0 675,4
Js WA1 3 776,8 707,5 777,6 811,9 739,0 762,6
Cz WA1 2 735,0 766,1 619,2 458,0 4359 602,8
CzWAL13 1131,2 1147,9 1005,2 694,2 590,9 913,9

Bk — beech, Brz - birch, Cz — cherry, Db - oak, Js — ash, Jw — sycamore, Ol — alder, So — pine

Srednia cena okleiny sosnowej w klasie grubosci 35 cm i powyzej w 2005 roku wynosita
703,7 zt, w 2007 roku osiggnigto ceng wyzsza 0 12,9%. W kolejnych latach Srednie ceny spadty
i w 2009 roku osiagnety poziom 101,5% ceny z 2005 roku. Uzyskane w latach 2005-2009 ceny
srednie okleiny brzozowej w 3 klasie grubosci ksztattowaly si¢ od 450,2 zt w 2005 roku do 389,3 zt
w 2008 roku. Najwyzszg ceng omawiany sortyment osiggnat w 2007 roku i byta ona o 51,3%
wyzsza od ceny najnizszej, jakg okleina brzozowa osiagneta w 2008 roku. W 2009 roku nie
wykazano sprzedazy okleiny brzozowej. Okleing olszowg sprzedawano w 3 klasie grubosci,
uzyskujac ceny od 618,0 zt w 2005 roku do 854,8 zt w roku 2007. W roku 2009 cena spadta
0 21,7% wzgledem ceny z 2007 roku, lecz byta wyzsza o 8,2% wzgledem ceny z 2005 roku.
Najnizszg srednig ceng, za jakg sprzedawano okleing jesionowg w 3 klasie grubosci, zanotowano
w 2006 roku i byla ona nizsza od ceny najwyzszej z 2008 roku o 12,8%. Srednie ceny drewna
czere$ni w 3 klasie grubosci ksztattowaty si¢ od 1131,2 zt w 2005 roku do 590 zt w 2009 roku
(spadek 0 47,8%). Najwyzsza ceng odnotowano w 2006 roku — 1147,9 zt, nast¢pnie z roku na rok
ceny spadaty.

Ceny sortymentéw WAL na submisji i aukcji sg wyzsze od cen uzyskiwanych na przetar-
gach internetowych. W 2005 roku na submisji w Krosnie najwyzsza cena za drewno okleinowe
czeresniowe wyniosta 3526,0 z/m?3, za WA1 (dgb) 2007,0 z/m?. Najwyzsza uzyskana cena za
okleing bukowg to 1541,0 zim?3. Okleing brzozowa sprzedano w ilosci 6,26 m?, uzyskujac
najwyzsza cene 1018,0 zt/m?, a najwyzsza cena okleiny olszowej wyniosta 1510,0 zH/m?.

Podczas submisji w 2006 roku na terenie RDLP w Krosnie najwyzsze ceny osiagnigto przy
sprzedazy trzech szeuk drewna okleinowego jaworowego: 22 109,0 zm? za 2,19 m3, 24 139,0 zt/m?
za 0,93 m® i 27 072,0 z/m?3 za 1,05 m®. Najdrozej sprzedany surowicc WAL — dab o migzszosci
4,82 m® — uzyskat cene 3812,0 z/m?. Najwyzsza cena za drewno okleinowe innych gatunkéw
wyniosta: brzoza — 889,0 z/m?, olsza — 1251,0 z/m?, a buk — 1600,0 zt/m?. Na submisji w 2007 roku
w RDLP w Krosnie najwyzsza cene osiggneta okleina jaworowa — 11 466,0 z/m?. Dwie dhuzyce
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bukowe okleinowe o ljcznej migzszosci 4,63 m? sprzedano w najwyzszej cenie 2917,0 zb/m?>.
Najcenniejsza okleina debowa o migzszosci 2,54 m® osiggneta cene 3306,0 zHm?®. Za okleine
czeresniowg najwyzsza cena wyniosta 1977,0 z/m?®. Za okleine brzozowg zaoferowano najwyzsza
cene w kwocie 1119,0 zHm?, a za olszowg — 1311,0 z/m?. W 2008 roku na submisji w RDLP
w Krosnie najwyzsza cene (13 490,0 z/m?) osiagnicto przy sprzedazy okleiny jaworowej, ktéra
pochodzita z drewna sklasyfikowanego w klasie jakosci WB0 o migzszosci 0,87 m?. Za okleine
bukowy najwyzsza cena wynosita 1410,0 zt i dotyczyta jednej ktody o migzszosci 1,56 m>.
Najdrozej sprzedang sztukg drewna okleinowego debowego byta ktoda o migzszosci 1,20 m?,
ktdrej cena wyniosta 3103,0 zZ/m?®. Najwyzsza cena uzyskana za okleing czeresniows osiggneta
1624,0 z/m®. Za okleing brzozows zaoferowano najwyzsza kwote 949,0 zm?3, za olchows
—1157,0 ztm>. W 2009 roku na submisji drewna cennego w RDLP w Krosnie nie osiggnieto cen
z lat poprzednich, jednak i tak znacznie przewyzszaly one ceny sprzedazy osiggane na przetar-
gach internetowych. Najwyzsza zaoferowana cena na submisji dotyczyta okleiny jaworowej
o migzszosci 0,79 m® — 5008,0 zt. Taka sama cene uzyskano za dhuzyce jaworows o migzszosci
1,63 m® w klasie jakosci WCO. Okleine bukows sprzedano za najwyzsza cene 1219,0 zi/m?, de-
bowg — 2168,0 z/m?, czeresniowg — 1029,0 zt/m?, a olszowg — 1429,0 z/m?>.

Drewno tuszczarskie manipuluje si¢ w trzech klasach grubosci. Ceny drewna sklejkowego
zalezg od gatunku, klasy grubosci i form sprzedazy. W latach 2005-2009 srednie ceny sortymen-
t6w WB1 byly rézne w kazdym roku oraz w poszczegélnych regionalnych dyrekcjach. Srednie
ceny za 1 m® surowca tuszezarskiego uzyskane w latach 2005-2009 na poziomie Dyrekeji Gene-
ralnej Laséw Paidstwowych przedstawiono w tabeli 4.

Cena $rednia sklejki sosnowej w Lasach Paristwowych w badanym okresie w 3 klasie gru-
bosci wyniosta 399,3 zt. Najwyzszg ceng uzyskano w 2008 roku i osiggneta ona w 3 klasie grubosci

Tabela 4.
Srednia cena [z1] surowca tuszezarskiego w latach 2005-2009 [Kulik 2013]
Average prices [PLN] of plywood in the years 2005-2009

2005 2006 2007 2008 2009 Srednio
Average
So WB1 1 192,6 191,8 198,7 216,1 180,2 195,8
So WB1 2 286,9 2859 2912 3134 262,0 287,9
So WB1 3 395,9 3953 4054 4324 367,3 399,3
Bk WBI 1 200,8 210,9 196,1 199,0 154,0 192,2
Bk WB1 2 280,8 2725 275,1 280,6 2219 266,2
Bk WB1 3 361,7 357,1 359,8 366,2 295,5 348,1
Brz WB1 1 161,8 159,1 174,3 180,5 149,7 165,1
Brz WB1 2 218,9 2318 2372 2435 201,8 226,6
Brz WB1 3 324,1 319,1 356,0 363,0 299,8 332,4
Ol WB1 1 159,4 156,0 164,5 175,3 143,9 159,8
Ol WB1 2 218,5 210,9 2222 237,7 197,4 217,3
Ol WB1 3 3173 310,3 3333 357,5 304,9 324,7
Os WB1 1 144.8 145,9 156,7 172,9 160,6 156,2
Os WB1 2 166,0 165,2 174,8 192,9 170,4 173,9
Os WB1 3 184,9 181,0 198,4 2146 185,3 192,8
SwWB1 1 180,0 180,0 178,0 - 180,0 179,5
Sw WB1 2 280,0 2784 275,1 - 2745 277,0
SwWB1 3 380,0 377,0 374,0 - 376,1 376,8

Bk - beech, Brz - birch, Ol - alder, Os — aspen, So — pine, Sw — spruce
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108,3% ceny sredniej. Najnizszg cen¢ odnotowano w 2009 roku i byta nizsza od ceny sredniej
0 8,7%. Uzyskana cena Srednia sklejki bukowej w Lasach Paristwowych w 2005 roku w 3 klasie
grubosci wyniosta 361,7 zt. W 2006 roku cena spadta o 1,3%, a w 2007 roku 0 0,6%. W 2008 roku
§rednia cena byla najwyzsza i wyniosta 366,2 z4, by ponownie si¢ obnizy¢ w 2009 roku o 19,4%.
Srednia cena sklejki brzozowej w badanym okresie w PGL LP w 3 klasie grubosci wyniosta
332,4 zh. Najwyzsza cena osiggnicta zostata w 2008 roku i wyniosta 109,2% ceny Sredniej.
Najnizszg cen¢ osiggnigto w 2009 roku i byta ona nizsza od ceny $redniej o 10,8%. Sklejka
olszowa w badanym okresie w Lasach Paristwowych w 3 klasie grubosci osiagneta srednig cene
324,7 7} Najwyzsza wartos¢ osiggni¢to w 2008 roku — wyniosta ona 110,1% ceny sredniej. Naj-
nizszg ceng odnotowano w 2009 roku i byla nizsza od ceny sredniej o 6,4%. Srednia cena
uzyskana przy sprzedazy osiki WB1 w 3 klasie grubosci w badanym okresie wyniosta 192,8 zl.
Najwyzszg warto$¢ osiggnicto w 2008 roku i byla ona wyzsza od wartosci Sredniej o 11,3%.
Najnizszg ceng¢ uzyskano w 2006 roku i byta ona nizsza od wartosci sredniej o 6,1%. Ceny surowca
tuszczarskiego swierkowego w poszczegélnych latach, za wyjatkiem 2008 roku, w ktérym nie
sprzedawano tego sortymentu, ksztattowaly si¢ na poziomie zblizonym do ceny sredniej.

Surowiec tuszczarski wystawiano takze na submisjach drewna cennego. Z danych uzyska-
nych z RDLP Krosno wynika, ze w 2005 roku przygotowano do sprzedazy 390,65 m® surowca
sklejkowego, w tym: 323,81 m® buka, 20,36 m? brzozy i 46,48 m® olszy. Najdrozszy buk, o migz-
szosci 1,26 m®, osiggnat cene 1329 z/m?. Najwyzsza cena uzyskana za olche WB1 o migzszosci
0,31 m? to 1206,0 7. Najkorzystniejszg cene 910,0 z/m? zaoferowano za cztery brzozowe ktody
sklejkowe o tacznej migzszosci 1,56 m?.

W 2006 roku RDLP w Krosnie przygotowata na submisje 443,63 m? surowca sklejkowego,
w sktad ktérego weszty: buk — 372,75 m?, olsza — 55,08 m® i brzoza — 15,8 m®. Najwyzszg cene
za buk o migzszosci 2,09 m® zaoferowano w kwocie 1401,0 zZ/m?>, za olche o migzszosci 0,92 m?
- 1131,0 zZm?®. Najdrozsza sklejke brzozows o migzszosci 0,66 m® sprzedano za 720,0 zi/m’.
W 2007 roku na submisje wystawiono 304,99 m? sklejki bukowej, 53,75 m? sklejki olchowej
i 12,39 m? sklejki brzozowej (razem — 371,13 m?). Najwyzsze zaoferowane przez nabyweéw ceny to:
buk —2577,0 z{m?® (za dtuzyce o migzszosci 1,92 m?®), olcha — 1255,0 z/m?, brzoza — 988,0 zt/m>.
Na submisj¢ przeprowadzong przez RDLP w Krosnie w 2008 roku przygotowano 512,82 m?
sklejki bukowej, 85,31 m? sklejki olchowej i 26,43 m® sklejki brzozowej (facznie — 624,56 m?).
Najwyzsze ceny, jakie uzyskano, to: buk — 1323,0 zt/m?, olcha — 1057,0 zt/m? (dotyczy 8 ktéd
o tacznej migzszosci 6,66 m?), brzoza —707,0 zHm?3. W 2009 roku na submisje wystawiono facznie
55,50 m? surowca sklejkowego, w tym 32,43 m® buka i 23,07 m?® olchy. Najwyzsza uzyskana cena
za sklejke bukowg to 855,0 z4/m?, a za olchowg — 1189,0 m’,

Ceny stupéw teletechnicznych odnosity si¢ do sortymentéw pozyskiwanych z drewna
wielkowymiarowego WC1 oraz z drewna sredniowymiarowego S11. Stupy pozyskiwano gtéwnie
z sosny. Ceny dla tego gatunku przedstawiono na przykladzie wybranych dyrekcji — szcze-
ciiiskiej, krosnieriskiej, biatostockiej i lubelskiej — w tabeli 5. Wedtug danych GUS z 2009 roku
cena Srednia drewna dtuzycowego sredniowymiarowego wynosita 135,54 z}, cena Srednia drewna
wielkowymiarowego iglastego ogélnego przeznaczenia wynosita 183,40 z}, a cena drewna wielko-
wymiarowego specjalnego iglastego — 301,82 zl. Biorgc pod uwage przytoczone ceny, nalezy
stwierdzié, ze ceny stupéw teletechnicznych byly atrakeyjne ze wzglgdu na mozliwosé uzyska-
nia korzystnego przychodu z ich sprzedazy w stosunku do cen sortymentéw drzewnych w 1 klasie
grubosci, tj. do 24 cm. Zaréwno dla sortymentéw WCI, jak i S11 Srednie ceny w badanym okre-
sie rosty od 2005 roku do 2008, kiedy osiagnety najwyzsza warto$¢. Z badanych regionalnych
dyrekcji najwyzsze srednie ceny sortymentu WC1 w okresie 2005-2009 osiggnieto w Lublinie
- 270,62 z}, nastgpnie w Szczecinie — 257,38 zt, Kros$nie — 243,75 zt i Biatymstoku — 241,60 zt.
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Tabela 5.
Cena [z}] stupéw teletechnicznych WC1 i S11 w latach 2005-2009 [Kulik 2013]
Price [PLN] of telecommunication poles WC1 and S11 in the years 2005-2009

RDLP 2005 2006 2007 2008 2009
Szczecin 249,0 287.0 265,5 2584 227,0
wel Krosno 235,0 235,0 - 255,0 250,0
Biatystok 231,0 237,0 245,0 245,0 250,0
Lublin 257,0 255.1 259,7 283,7 297,6
Srednio 243.,0 253,5 256,7 260,5 256,2
Average
Szczecin 246,8 279.9 263.1 2511 2210
sit Krosno 250,0 210,0 246,0 255,0 250,0
Biatystok 238,0 239,0 242,0 247,0 250,0
Lublin 2294 236,6 2455 248.8 247,7
Srednio 239,1 2414 2445 250,48 242,18
Average

W przypadku sortymentu S11 ceny ksztattowaly si¢ inaczej. Najwyzsze wartosci uzyskaty stupy
teletechniczne w Szczecinie — 252,38 zt, nastgpnie w Biatymstoku — 243,2 zt, Krosnie — 242,2 71
i Lublinie - 241,6 zt.

Opisane aukcyjne i submisyjne sposoby sprzedazy sortymentéw cennych sg najlepszym
sposobem na dodatkowe wykorzystanie istniejgcej bazy surowcowej przy mozliwie najwyzszej
maksymalizacji przychodu finansowego uzyskiwanego przy tych sposobach sprzedazy drewna.
Podstawowg przyczyng sprzedazy drewna w formie aukcji lub submisji jest chgé sprzedania
drewna o wyjatkowych walorach jakosciowych z mozliwie najwickszym zyskiem finansowym.
Nalezy zaznaczy¢, ze unormowania w zakresie klasyfikacji jakosciowo-wymiarowej drewna nie
sa w stanie podkresli¢ wszystkich waloréw jakosciowych pozyskiwanego surowca, stagd drewno
wystawiane na aukcje lub submisje klasyfikowane jest w réznych klasach jakosci.

Surowiec drzewny, jaki byt przygotowywany na aukcje i submisje drewna cennego, nie
zawsze odpowiadal wymaganiom sortymentéw WAT i WB1 — cz¢$¢ drewna zakwalifikowano do
nizszych klas jakosci. Potwierdza to fakt, ze pojecie drewna specjalnego, cennego jest pojeciem
wzglednym i niedajgcym si¢ w sposéb jednoznaczny scharakteryzowaé. Sposréd gatunkéw przy-
gotowywanych na submisj¢ mozna zauwazy¢ w badanym okresie wzrost zainteresowania jawo-
rem. Swiadezy o tym staly jego udzial w organizowanych submisjach drewna cennego i osigganie
najwyzszych cen przy sprzedazy. Znaczny udzial w pozyskaniu i sprzedazy miato drewno cze-
res$ni, co wynika z przydatnosci tego gatunku do produkcji okleiny [Haussman, Hruzik 1995].
Czeresnia od lat uzyskuje na submisjach znaczne ceny [Kulik 2004].

W badanym okresie tylko kilka regionalnych dyrekeji organizowato submisje lub aukcje
drewna cennego. Aktualnie zainteresowanie tymi sposobami sprzedazy wzrosto i tylko nieliczne
regionalne dyrekcje nie sprzedajg drewna specjalnego w formie aukceji lub submisji.

Whioski

# Przeprowadzone analizy potwierdzajg, ze aukcyjne i submisyjne sposoby sprzedazy drewna
najwyzszych klas jakosci przynosza najkorzystniejszy efekt ekonomiczny, przy jednoczesnym
optymalnym wykorzystaniu istniejacej bazy surowcowej. Obie formy sprzedazy sprzyjajg
racjonalnemu zagospodarowaniu drewna cennego i nalezy je rozszerzac na kolejne regionalne
dyrekcje Laséw Paristwowych.
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# W latach 2005-2009 na aukcjach drewna cennego organizowanych na terenie RDLP Poznari
wzrost cen pomigdzy wyceng drewna a uzyskanym przychodem ze sprzedazy wyniést 39,6%.

# Na submisjach drewna cennego w RDLP Krosno w latach 2005-2009 nastapit wzrost o 80,1%
pomigdzy wyceng drewna a uzyskanym przychodem ze sprzedazy.

# Maksymalne ceny drewna okleinowego na submisji i aukcji s3 wyzsze od cen uzyskiwanych
na przetargach internetowych.

# Wsréd sprzedawanych w latach 2005-2009 sortymentéw WA1 w Polsce najwyzsze Srednie
ceny za 1 m® drewna osiggaly okleiny: debowa, jaworowa, klonowa i czeresniowa. Wsréd
gatunkéw, z ktérych pozyskuje si¢ surowiec okleinowy, najwigcej sprzedaje si¢ okleiny de-
bowej.

# Wsr6d sprzedawanych w latach 2005-2009 sortymentéw WB1 w Polsce najwyzsze srednie
ceny za 1 m® drewna osiggata sklejka z gatunkéw iglastych: sosny i §wierka. Ceny sklejki liscia-
stej (bukowej, brzozowej i olszowej) byly nizsze i réznity si¢ migdzy sobg maksymalnie 0 6,7%.
Wsréd gatunkéw, z ktérych pozyskuje si¢ surowiec tuszezarski, najwigcej sprzedaje si¢ sklejki
brzozowej.
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