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Teorja Roberta Lieimanna i jej wptyw na niektére zagadnienia
z dziedziny gospodarstwa lesnego.

La théorie de Rober! Liefmann el son influence sur cerlains pro-

blémes de I'economie forestiére.
(Ciag dalszy).

11
R. Liefmann opisal swojg teorje organizacji gospodarczej i wy-
miany w obszernem dziele zatytulowanem ,Grundsitze der Volks-
wirtschaftslehre“, ktorego drugie wydanie wyszto w r. 1922. Liefmann
Jest skrajnym subjektywistg; pisze on w swojej teorji, ze nie moze




2% Stefan Studniarski.

by¢ jakakolwiek teorja ekonomiczna wiece;j subjektywistyczng, niz
jego wlasna teorja.

Liefmann nie uznaje w nauce ekonomji zadnych element6w mate-
rjalistycznych lub kwantytatywnych.

Ekonomja nie jest wedlug Liefmanna nauksg o zdobywaniu bo-
gactwa narodu w postaci wielkiej liczby débr gospodarczych. Eko-
nomja wiec nie moze byé pojeta jako nauka o czynnikach produk-
cji. o wytwarzaniu débr gospodarczych, o przesuwaniu ich z reki do
reki, albo o ich dystrybucji przez akt wymiany dokonywujacy sie na
podstawie réwnowartosci, wyrazonych objektywnie i kwantytatywnie
w cenie towaréw, czy to na zasadzie kosztéw, czy tez na zasadzie
uzyteczuosci, bedacej wynikiem ich wiekszej lub mniejszej rzadkosei.

Panktem wyjscia nie jest produkeja débr gospodarczych, a ostat-
nim etapem nie jest konsumpcja. Punktem wyjscia jest cheé zaspo-
kojenia potrzeb, a srodkiem technicznym jest produkcja débr gospo-
darczych. Rzadkosé towarow pojeta kwantytatywnie, nie jest momen-
tem decydujgcym o ich mniejszej lub wiekszej zdolnosci wymiennej.
W przyrodzie znajduja sie dobra w bardzo duzej obfitosci, mozli-
woscl techniczne ich zdobycia nie majg granic. Rzadkg natomiast
jest praca ludzka. Wysitek fizyczny lub umystowy, charakterystyczny
przy wykonywaniu pracy, wywoluje uczucie zmeczenia, ktére jest
tem przykrzejsze, im dluzej trwa praca. Mozliwo$é wykonywania
pracy Jest wiec dla podmiotu gospodarczego ograniczona. Pracy nie
mozna wykonywac bez przerw, koniecznych dla wypoczynku. Z pracg
wigc zwigzane jest pojecie rzadkosci. Prace nalezy uwazaé jako
koszt, ktory zmuszony jest ponies¢ podmiot gospodarczy, azeby mogt
zospokoi¢ swoje potrzeby, wytwarzajgc potrzebne do tego dobra go-
spodarcze. Wynikiem pracy, podjetej w celu zaspokojenia potrzeb
jest uczucie zadowolenia, ktére ze stanowiska ekonomicznego mo-
zemy nazwaé uzytkiem (Nutzen), poprawniej korzysciag — w przeciw-
stawieniu do kosztow.

Zaspokojenie jakiejs potrzeby pod wzgledem ilosciowym pocigga
za sobag wrgcz przeciwne skutki, niz te, ktéresmy ustalili przy ilos-
ciowem wzmaganiu si¢ pracy. Im wiecej zaspakajamy te samg po-
trzebe srozyciem albo uzyciem jakiegos do tego celu predestynowa-
nego doora, tem wigksze nastepuje nasycenie, tem sukcesywnie mniej-
sze odczuwamy zadowolenie.-

Celem gospodarstwa jest, nie produkeja jaknajwiekszej iloseci
dobr, jak to mniemajg dotycheczasowe teorje, lecz zdobycie uczucia
zadowolenia za pomoca zaspokojenia potrzeb. Srodkiem ku temu
wiodgecym jest naklad kosztéw, w postaci pracy, wysitku. Obydwa
elementy, koszt-praca (wysitek) i korzysé (zadowolenie) winne byé
ze sobg w pewnem ustosunkowaniu tak, azeby uczucie zadowolenia
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bylo wyzsze, niz uczucie zmeczenia. Celem gospodarowania jest uzy-
skanie maksimum tej nadwyzki. Przeto istotg gospodarstwa, albo
zasadg organizacyjng jest rozwigzanie, dysponowanie, ustawiczne po-
réownywanie kosztéw z przypuszczalng korzyscig. Przekonujemy sie,
ze Liefmann ujmuje problem psychicznie, z pominieciem wszelkich
kombinacyj materjalistycznych i kwantytatywnych, kitore sg charak-
terystyczne dla teoryj poprzednich. Przedmiotem ekonomji nie jest
produkcja i przesuwanie débr z reki do reki przy wartosciowaniu ich
objektywnem, lecz rozwazenia podmiotéw gospodarczych, w jaki spo-
s6b nalezy dysponowac pracg, w jakiej mierze ponosi¢ wysitki (kosz-
“ty), azeby ostateczny cel, uzyskanie najwiekszej sumy zadowolenia,
albo méwigc ekonomicznie, najwyzsza nadwyzka korzysci ponad koszt
byla osiggnieta.

Potrzeby ludzkie wykazuja hardzo szerokg skal¢ pod wzgledem
pilnosci i rozmiar6w. Zaspokojenie konkretne; potrzeby silniej od-
czuwanej daje nam wieksze zadowolenie, wyzszy stopien korzysci,
niz zaspokojenie potrzeb mniej pilnych i waznych, mniej intensyw-
nie odczuwanych. Dlatego sktonni jesteSmy zaspakaja¢ w pierwszym
rzedzie potrzeby pilniejsze i wigcej na nie poswigcaé kosztéw, a do-
piero w trakcie ich pewnego nasycenia rozwazamy, czy nie mogli-
by$my po$wiecié pewne czastki kosztéw (wysitkow), w miare ich roz-
porzgdzalnosci, takze na zaspokojenie potrzeb mniej silnie odczuwa-
nych. Na zaspokojenie potrzeb pierwszej kategorji skfonni jestesmy
poswieci¢ wyzsze koszta (wyzszy wysidek), niz na zaspokojenie po-
trzeb drugiej kategorji, albowiem korzys$é osiagnieta przez zaspoko-
jenie ich, (uczucie zadowolenia) jest do pewnego punktu nasycenia
wyzsze, niz przy zasookojeniu mniej pilnych potrzeb. Zadaniem wigc
gospodarza jest rozdysponowaé kosztami w celu zaspokojenia kon-
kretnych potrzeb rozmaicie odczuwanych w ten sposdb, azeby, przy
uwzglednianiu rozmaitych stopni zadowolenia (korzysci) osiaganych
za pomocg nakladu kosztow, stosunek ostatniej czastki kosztow do
ostatniej (granicznej) czastki osiggnietej korzysci byt co do kazde,
potrzeby rowny. Jezeli koszta graniczne, poniesione w celu pozyska-
nia artykuléw pierwszej potrzeby wyrazimy cyfra 1, a osiggnigta ko-
rzy$é graniczny cyfra 1,20, to krancowy stosunek kosztéw do ko-
rzysci bedzie wynosit 1:1,2

Jezeli korzy$é odniesiona z zaspokojenia potrzeby mniej pilne;
oceniamy psychicznie przy tym samym stopniu nasycenia cyfrg 0,6,
to koszta nie powinny byé wyzsze — niz 0,5, poniewaz tylko w tym
razie osiggamy odpowiedni stosunek pomigdzy kosztami (wysitkiem)
a zadowoleniem (korzyscia). Tendencja bowiem, ktéra ozywia kazde
gospodarstwo indywidualne, zmierza do tego, azeby przy odpowied-
niem rozfozeniu kosztow na zaspokojenie przerdznych potrzeb, pil-
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nych i mniej pilnych, silniej i stabiej odczuwanych, utrzymywaé réw-
nowage pomiedzy uczuciem zmeczenia (wysilek, koszta), a uczuciem
zadowolenia (korzysé) w tym sensie, azeby nadwyzka ostatniej ponad
plerwsze wyrazong byla na krancach zaspokojenia wszystkich kon-
kretnych potrzeb mniej wiecej réwna proporcja. Te nadwyzke na-
zywa Liefmann korzyscia krancowa (Grenzertrag), a zrealizowanie
powyze] okreslonej tendencji, wyréwnaniem korzys$ci krancowej (Aus-
gleich der Grenzertrage). Przy przestrzeganiu tej zasady osigga pod-
miot gospodarczy najwyzszg sume zadowolenia (korzysci), jaka w da-
nem gospodarstwie przy nakladzie kosztéw bedacych do dyspozycji
moze byc osiggnieta.

Zrozumienie tej teorji, majgcej podtoze wybitnie psychiczne jest
najfatwiejsze w gospodarstwie naturalnem, w ktérem podmiot gospo-
darczy zdobywa bezposrednio przez nakfad pracy dobra prze-
znaczone do zaspokajania potrzeb i wobec tego stopien natezenia
I stopien nasycenia bezposrednio ze sobg poréwnywa.

W gospodarstwie domowem pienieznem nie sg koszta reprezen-
towane bezposrednio przez prace, lecz przez dochéd pieniezny, ktéry
podmiot otrzymuje jako wynagrodzenie za oddane ustugi. W tym wy-
padku nie oceniajg podmioty gospodarcze jednostek pienieznych kwan-
tytatywnie i riwno. jakto przypuszezajg teorje przedtem opisane, ktore
widza w kwotach pienieznych i w cenach objektywne wyrazy war-
tosci zamiennych. Podmioty oceniaja w gospodarstwie konsumpeyj-
nem okresowe dochody pieniezne, jakie wplywajg do gospodarstwa,
nierowno, zaleznie od wielkosci wysitkéw (kosztéw), jakie sie po
za kwotami pienieznemi kryjs.

Liefmann przestrzega wielokrotnie w swoje] ksigzce, ze nie na-
lezy poza zaslong pieniezng (Geldschleier) dostrzegaé materjalistycz-
nie pojetych débr gospodarczych, lecz nieréwne oszacowania konsu-
mentow, ktérzy poréwnujac koszta z przypuszczalnemi korzysciami
dgzg do wyrdwnywania krancowych korzysci przy wszystkich w kom-
binacje wchodzgcych potrzebach.

Nie mozemv sobie jednak rozwazan gospodarczych w ten spo-
sOb wyobrazac, ze podmiot zmuszony jest przy kazdej wykonywanej
czynnosci zastanawiac sig i oblicza¢, czy wykonujac Ja osiggnie owg
krancowg korzysc¢ i nie naruszy zasady wyrownywania. Rozwigzanie
ma miejsce tylko na granicach zblizajgeych si¢ do dopuszczalnego
maksimum wysitkow i do koniecznego minimum zadowolenia. Jedy-
nie w tych strefach granicznych rozwaza podmiot, czy nalezy przer-
wacé wysifek, polozy¢ kres kosztom, podejmujac w celu zaspokojenia
jakie}$ potrzeby, zr6wnowazonym juz stabszem zadowoleniem i skie-
rowa¢ wysitek ku zaspokojeniu innej potrzeby intensywniej odczu-
wanej, majgc zawsze na oku zasade i daznosé do wyrownywania ko-
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rzysci krancowych, np. ograniczy¢ kupno zywnosci, wobec bliskiego
kresu nasycenia, a wyzwolone w ten sposéb koszta zuzy¢ na zaspo-
kojenie innej potrzeby, np. lepszego pomieszkania i t. d.

Dotychczas przyzwyczajeni byliSmy przeciwstawiaé dochdéd brutto
dochodowi netto (po potrgceniu wydatkéw) tylko w przedsiebiorst-
wach produkcyjnych. Wskutek psychicznego ujecia kosztow i korzysci
stwierdza Liefmann analogiczng nadwyzke ponad koszta takze w go-
spodarstwie konsumpcyjnem (domowem) 1 nazywa jg dochodem kon-
sumpcyjnym (Konsumertrag) w przeciwstawieniu do czystego dochodu
w gospodarstwie produkcyjnem, ktéry nazywa ,Erwerbsertrag®. —
Pierwszy odczuty by¢é moze oczywiscie tylko psychicznie, drugi wy-
raza sie kwotg pieniezng.

Liefmann udowadnia zatem, ze owa dgznos¢ do osiggniecia nad-
wyzki korzysci ponad koszty (Ertragsstreben), ozywia nietylko gospo-
darstwa, produkujgce na sprzedaz, ale takze gospodarstwa konsump-
cyjne. W drugim wypadku nalezy koszta i korzysci (Nutzen) pojmo-
wacé psychicznie, a nie kwantytatywnie.

Bezposrednie przeciwstawienie uczucia zmeczenia (kosztéw) —
uczuciu zadowolenia przy rozdysponowaniu pracg na bezposrednie
wytwarzanie dobr gospodarczych, majacych stuzyé dla zaspakajania
potrzeb, mozliwe jest tylko w gospodarstwie naturalnem, znajdujg-
cem sie na niskim poziomie cywilizacyjnym, w ktorem transakcja
kupna i sprzedazy maleza do wyjatkéw. W gospodarstwie wymien-
nem albo pienieznem substytuowane sa wysitki, albo uczucia zme-
czenia, kwotami pienieznemi, ktére jako dochéd (zarobek z pracy)
wpiywajag do budzetu domowego.

Wydajnosé pracy i zdolnosé natezenia, a tem samem wysokosé
zarobku i dochodu i sita nabywcza jest u rozmaitych podmiotow, wy-
stepujgeych w roli konsumentéw bardzo rozmaita. — Im wyzszy do-
ch6éd ma odnosny konsument przy normalnym wysitku, tem nize]
ocenia on pienigdz, jako jednostke rachunkowg kosztéw, tem wigcej
poswieca jednostek kosztow i tem wiecej rozszerza swoje potrzeby
tak pod wzgledem liczby, jak tez stopnia masycenia. Relatywna wigc
korzysé, osiggnieta przy zaspokojeniu kazdej poszczegolnej potrzeby
moze byé u niego nizsza, niz u konsumenta, rozporzadzajgcego niz-
szym dochodem pienigznym, ktéry zmuszony jest przerwacé zaspoko-
jenie potrzeb przy nizszym stopniu nasycenia. Pierwszy jednak kon-
sument osiagnie wyzszg sum e zadowolenia, z powodu wigkszej liczby
zaspokojonych potrzeb. — Maksimum wigc zadowolenia bedzie u dra-
giego konsumenta wyzsze, niz u pierwszego. |

Juz ta okoliczno$é, ze konsumenci oceniajg inaczej te same
kwoty pieniezne, jako koszta, zaleznie od wysokosci calego dochodu
pienieznego, jakim okresowo rozporzgdzaja 1 w zwigzku z rozmaitym
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wysitkiem (natezeniem pracy), jaka poza temi kwotami sie kryje, jest
powodeem, z nie moze by¢ mowy o tak zwane; objektywnej wartosci
zamiennej dobr gospodarczych, ktore;j objektywnym miernikiem bytby
pienigdz, wzglednie stosunek jego ilosci do ilosci produktu, ktory to
stosunek nazywamy ceng.

Wartos¢ polega na niemenzuralnych subjektywnych uczuciach,
wyplywajacych z pragnienia zaspokojenia potrzeb i dlatego nie moze
mie¢ objektywnego kwantytatywnego miernika. Pienigdz jest jednostkg
kosztow, ktore odczuwane sa r6znie przez podmioty gospodarcze,
zaleznie od wysitkéw, jakie sie¢ poza dochodem pienieznym kryjg. —
Cena uklada si¢ ostatecznie na podstawie rozwazan licznych reflek-
tantow 1 jak lo pézniej zobaczymy, na podstawie rozbieznych kalku-
lacyj kosztéw i przypuszczalnych korzysci. Jezeli nabywecey tej sa-
mej ilosci towaru placg te samag cene, to bynajmniej z tego
nie wynika, ze wszyscy ocenia)a rowno nabyty towar, dlatego ponie-
waz rozmaicie oceniajg koszty (wysitki) i osiegaja w odczuciu psy-
chicznym rézne stopnie zadowolenia.

Podobnie, jak niema objektywnych, kwantytatywnych relacyj po-
miedzy dobrami gospodarczemi, tak samo niema ekwiwalencji pomie-
dzy dobrami gospodarczemi, a kwotami pienieznemi.

Dazeniem kazdego podmiotu gospodarczego jest, jak to wyzej
podkreslifem, uzyskanie przy zaspakajaniu kazdej poszczegdlnej po-
trzeby, nadwyzki korzysci ponad koszta, czyli uzyskanie korzysci re-
latywne]. Relatywne korzysci moga byé wyzsze lub nizsze. S3 one,
Jak to wyze] nadmieniliSmy, w strefach granicznych réwne co do
potrzeb zaspakajanych przez tego samego konsumenta, ale
nierownie wysokie u rozmaitych konsumentéw. Jest to w zwigzku
z rozmaita wydajnoscia pracy, znajdujacyg swoj wyraz w wysokosci
dochodu pienig¢znego i z rozmaitem ‘ocenieniem kosztéw i korzysci.
Ale jest pewne minimum relatywnej korzysci, ktére jest konieczne,
aby podniecié konsumenta do wysitku w celu zdobycia jakiegos dobra.
Jezeli brak jest tego minimum, zazwyczaj z powodu zbyt wysokiej
oceny jednostek kosztéw, to konsument zrzeka sie zaspokojenia owej
potrzeby.

Wysitek dodatkowy, konieczny do zdobycia dobra nadajgcego
si¢ do zdspokojenia dane] potrzeby, bytby zbyt wysoki, tak wysoki,
ze uczucie zmeczenia nie byloby przewyzszone przez uczucie zado-
wolenia. Wskutek tego podmiot gospodarczy rezygnuje z zaspokoje-
nia tej potrzeby, albo jej czgstki dodatkowe;.

Rozwazania podmiotow gospodarczych, polegajace na poréwny-
waniu kosztéw z przypuszczalnemi korzysciami, pojetemi psychicznie,
wplywajg ostatecznie na uktad cen przy wymianie débr gospodar-
czych. O wymianie decyduje ostatecznie uk?ad cen, a nie pojawienie
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sie poprzednie wartosci objektywnej, ktérej miernikiem miatby
byé (wedtug teoryj dotychczasowych) — pieniadz, pojety ilosciowo.
Jeslibysmy podzielili potrzeby ludzkie na I do n kategorji i rozszere-
gowali je wedlug ich pilnosci w ten sposéb, ze pozycje I do 16 odpo-
wiadalyby potrzebom najpilniejsz, m, pozycja Il potrzebie mniej pil-
nej, a pozycja m potrzebie najmniej pilnej, to w kupnie dobr, odpo-
wiadajacych potrzebom 1 do 10, wzigliby udzial konsumenci wszyst-
kich kategoryj od najwyzszej do najnizszej, a cena ulozytaby sie na
zasadzie kosztow i relatywnej korzysci, ocenianej przez konsumentow
najnizszej] kategorji (krancowych). Konsumenci ci placgc owa ceng
mieliby jeszcze relatywna korzys¢ krancows, ktéra byta dla nich pod-
nieta do ponoszenia kosztéow. Konsumenci zasobniejsi pfaciliby te
samg cene, jak tamci, jakkolwiek oczywistem jest, Ze oceniajg oni
odnosne dobra nizej, albowiem swoje koszty, wyrazone w pienig-
dzach, oceniajg oni takze nizej, niz tamci. Poza kosztami temi, (kwo-
tami pienieznemi), kryja sie przeciez mniejsze wysitki. Przekonujemy
sie ponownie, ze o wartosciach objektywnych, ktéreby byly z dobra-
mi, jako takiemi, zespojone i mogly byé¢ wyrazone w kwotach pie-
nieznych, nie moze byé mowy i ze wymiana dobr nie moze sig od-
bywaé na podstawie réwnowartosci dobr i pienigdzy, poniewaz zna-
czenie dobr, w relacji kosztéw do korzysci, jest dla podmiotow go-
spodarczych bardzo rozmaite, pomimo tej samej ceny. O cenie decy-
duje w danym wypadku koszt konsumentéw najnizszej kategorji ire-
latywna korzysé.

Cena dobra, odpowiadajgcego potrzebie wszeregowanej pod po-
zycja 11, ukladataby sie na tej samej zasadzie, mianowicie oceny
konsumentéw cokolwiek wyzszej kategorji, ktérzy w kupnie odnos-
nego dobra moga jeszcze braé¢ udzial, osiagajgc przynajmniej mini-
mum relatywnej korzysci, a ktc')rej‘ nie mogliby juz osiggngé konsu-
menci najnizszej kategorji.

Przy nabyciu dobra, odpowiadajacego potrzebie, wymienione;
pod ,n“ moga braé udzial tylko konsumenci najwyisze] kategorji,
ktorzy koszta (kwoty pienigzne) cenig najnizej ze wzgledu na wy-
sokie dochody pieniezne, jakie pobieraja. Sprezyna organizacyjng
w gospodarstwie wymiennem, owem primum ogens, jest wigc dazenie
konsumentéw do osiagniecia przynajmniej krancowej relatywnej ko-
rzysci (Grenzertrag) w zakresie zaspokajania potrzeb, nastepnie cheé
wyréwnania korzysci relatywnych dla wszystkich kategoryj potrzeb,
ktore w danem gospodarstwie w ramach planu gospodarczego moga
znalesé pokrycie. Koszta krancowych konsumentow tudziez relatywna
korzysé przez nich osiggnieta wplywaja na ceng odnosnego dobra.
Konsumenci wplywaja tem samem na ustosunkowanie ilosciowe dobr
gospodarczych, jak to ponizej wykazemy.
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Zapytajmy si¢ teraz czy podobna daznosé osiggniecia przynaj-
mniej jakiegos minimum korzysci relatywnej w obrocie wymien-
nym towaréw, ozywia takze kota producentdéw i czy tutaj réw-
niez mozna mowié o zasadzie wyréwnywania korzysci krancowych
1 w jakim sensie. Sytuacja producentéw jest o tyle odmienna, ze nie
przeciwstawiaja oni w procesie wytwérczym swojej pracy bezpo-
srednio dobrom gospodarczym, ktére w gospodarstwie produkeyj-
nem nie sg przeznaczone do bezposredniego zaspokojenia potrzeb,
lecz majg by¢ sprzedane. Rozwazania psychiczne usuwaja sie¢ w cien
u tych producentéw, ktorzy jako srodkami wytworczemi postugujg
-1¢ albo wylgcznie albo przewaznie pracg najemna albo srodkami
wchodzacemi w zakres kapitalu rzeczowego i pienieznego. Tuta) wy-
starczy przeciwstawienie kwantytatywne, a nie psychiczne, albowiem
tak koszta, jak tez korzy$é poréwnywane sa kwantytatywnie przy
uzyciu wspolnego miernika pienieznego. Roéznica pomiedzy przycho-
dem pienigznym brutto, a wydatkami (kosztami), wyrazonemi réw-
niez w kwocie pienieznej, stanowi czysty dochéd. Ten czysty dochdd
(Geldertrag) wptywa do gospodarstwa domowego producenta i jest
podobnie, jak dochod konsumenta (Einkommen), podstaws subjektyw-
nej oceny kosztéw dla jego kalkulacji w zakresie gospodarstwa do-
mowego albo konsumpceyjnego. '

Otoz producenta ozywia podobnie, jak konsumenta, cheé¢ uzy-
skania conajmniej krancowej korzysci (wymiennej), jaka w danem
srodowisku gospodarczem uwazana jest jako minimalna.

Producent moze osiggnaé korzy$é relatywna tylko w drodze
zprzedazy produktéw, dlatego méwimy tutaj o korzysei relatywnej w y-
miennej, w przeciwstawieniu do korzysci relatywnej, jaka sie po-
Jawia w gospodarstwie konsumpcyjnem (domowem). Krancowa ko-
rzys¢ wymienna jest kwantytatywnie uchwytna i bywa wyrazong
kwotami pienigznemi. Korzysé¢ relatywna w gospodarstwie konsump-
cyjnem moze byé oceniong tylko psychicznie.

Krancowa korzysé jest okreslona w gospodarstwie wymien-
nem, stosunkiem pomigdzy dochodem netto i kosztami. Nie jest to
nic innego, jak procent od wtozonych kosztéw. Producenci starajg sie
conajmniej 0siggngé cene sprzedazy w takiej wysokosci, azeby po-
wyzszy stosunek zostal osiggniety. Jezeli jakis przedsiebiorca tej ko-
rzysci nie osigga, to zwraca sie do innej gatezi produkeyjnej, przede-
wszystkiem wyszukuje sobie taka galaz wytworczg, w ktore) efek-
tywna korzysé netto wznosi sie ponad relatywng korzyscig krancowsy.
W ten sposob istnieje tendencja do wyrownywania relatywnych ko-
rzysci wymiennych pomiedzy grupami przedsiebiorstw, z ktérych kazda
obejmuje przedsiebiorstwa do tej same; gatezi produkcyjnej nale-
zgce. Musimy tutaj jednak uczynicé pewne zastrzezenie. Nie ulega
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watpliwosci, ze przedsigbiorcy i kapitaly zwracaja sie do galezi pro-
dukcyjnych, w ktérych nalezy spodziewaé sie najwyzszych zyskow.
Jednakze zachodzg duze trudnosci dla odptywu kapitaléw z nieren-
tujacych albo stabo rentujgcych sie przedsiebiorstw, w ktérych te
kapitaly sq uwiezione w postac: rzeczowych trudno przenosnych albo
trudnych do zrealizowania urzadzen wytwdérczych. Wycofanie rzeczo-
wego kapitatu z takich przedsiebiorstw i zwrdcenie go w innym kie-
runku jest tem trudniejsze, im mniej jest dane przedsiebiorstwo ela-
styczne. Stosunkowo najmniej nastrecza trudnosci wycofanie kapita-
?0w i urzgdzen produkeyjnych z przedsigbiorstw handlowych, znacznie
wigce] z przemyslowych. Stwiedzi¢ zatem musimy, ze istnieje wpraw-
dzie pod tym wzgledem tendencja zmierzajaca do wyréwnywania ko-
rzysci krancowych wymiennych, jednak zrealizowanie jej wymaga nie-
kiedy dtuzszego czasu.

Wysokosé czystych zyskow, przypadajaca przedsiebiorstwom,
jest rozmaita. Moga one wzniesé si¢ bardzo znacznie ponad korzysé
kraicowa wymienng, mogg takze spasé ponizej niej. Moze zajsé takze
wypadek, ze przychdéd brutto nie pokrywa kosztow.

Najdrozszy oferent, ktory wsréd danej konjuktury, zawistej od
kalkulacji i sity nabywcze] konsumentéw, towar SWO] jeszcze sprze-
da¢ moze, osigga w cenie sprzedaznej wzrot kosztéw i ponadto kran-
cowg korzys¢ wymienng. Jest to tak zwany producent krancowy.
Przedsiebiorstwa, ktdére potrafig ten sam towar wytwarza¢ mniejszemi
kosztami, 0siggaja wyzsza relatywng korzysé, niz korzys$é krancowa
wymienna. Nazywamy te nadwyzke zyskiem rézniczkowym (Differential-
gewinn).

Przedsigbiorstwa, ktorych koszta sa wyzsze, niz cena powyzej
okreslona, ponoszg strate, a jezeli te koszta utrzymujg si¢ przez czas
dluzszy, przy niezmienionej cenie, na tym samym poziomie,
zmuszone sg do likwidacji.

Wracamy jeszcze na chwile do gospodarstwa konsumpcyjnego.
Chcemy bowiem wykazaé, jaki zwigzek zachodzi pomiedzy korzyscig
relatywng w gospodarstwie konsumpcyjnem, a korzyscig relatywng
wymienng w gospodarstwie produkcyjnem. W gospodarstwie kon-
sumpcyjnem nie zawsze zachodzi mozliwosé osiggniecia minimum rela-
tywnej korzysci. Pracownicy najnizszej kategorji, najgorze] wynagra-
dzani nie osiggajg czesto nawet wzglednego zaspokojenia potrzeb,
pomimo ze koszta ich (zdolnos¢ do dalsze] pracy) sg wyczerpane.
Nie dochodza wiec oni do takiego stanu nasycenia, ktoryby ich po-
stawi? wobec wyboru, czy nalezy przerwac zaspokojenie jakiej$ po-
trzeby i zwroci¢é koszta (kwoty pieniezne), pozostale jeszcze do dy-
spozycji (czesé dochodu) w innym kierunku.
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Podobna alternatywa nastrecza si¢ tylko dla tych konsumentdw,
ktérzy rozporzadzaja wysokiemi dochodami i moga rozszerzyé zaspoko-
jenie potrzeb az do znacznego nasycenia. Jezeli kres zadowolenia zosta?
osiagniety, przerywaja oni dalsze zaspokojenie potrzeb, a rozporza-
dzalne koszty, t. j. pozostale do dyspozycji kwoty pienigzne, skierowuja
do galezi produkecyjnej, gdzie licza na uzyskanie przynajmniej
kranicowej korzysci wymiennej. Jest to jedno ze zr6det doptywu kapi-
tatu do przedsigbiorstw produkeyjnych (dochody zaoszczedzone). Wi-
dzimy wiec, ze takze w gospodarstwie konsumpcyjnem istnieje kres
nakfadu dalszych kosztow i ze istnieje rozpiecie pomiedzy kosztami
a korzyscig w zwigzku z krancows korzyscia wymienng. Oczywistem
jest, ze w gospodarstwie konsumpcyjnem nie moze byé ta granica,
poza ktorg dalszy naklad kosztéw ustaje, kwantytatywnie wyrazona,
lecz moze byc¢ jedynie przez podmioty gospodarcze psychicznie wy-
czuta.

Ale wracajmy do sprawy uktadu cen, ktdry ostatecznie wyjasnié
nam ma zjawisko 1 akt wymiany, bez konstruowania pojecia war-
tosci. StwierdziliSmy, ze na uklad ceny wplywaja psychicznie oce-
nione koszty krancowych konsumentéw i relatywna krancowa korzysé
osiagnigeta przez akt konsumpcji. Przypusémy, ze doch6d pieniezny
krancowych konsumentow sie obnizy! np. z powodu obnizenia zarob-
kow albo ograniczenia czasu pracy. Zmuszeni sg oni ograniczy¢é mniej
pilne potrzeby. Popyt na odnosne towary sie zmniejsza, zapasy obli-
czone na popyt dotychczasowy, sg za wielkie. Produkcja odnosnych
dobr si¢ zmniejsza, najczesciej po przejsciowym spadku ceny; uby-
wajg przedewszystkiem producenci kratncowi, ktérzy najdrozej produ-
kowali.

Na miejsce dotychczasowych krancowych konsumentéw, kiorzy
ubyli, stajg si¢ miarodajnymi dla uktadu ceny, konsumenci wyzszego
rzedu, jako krancowi, kiérzy rozporzydzajag wyzszemi dochodami,
koszta swoje szacujg nizej, i wskatek tego moga zaptaci¢ cene w ta-
kie) wysokosci, jakiej dotychczasowi konsumenci krancowi z powodu
obnizen:a dochodu nie byli juz w stanie zaplacié. Widzimy, ze cena
wpiywa na decyzje konsumentow 1 prodocentéw i jest dla nich wskaz-
nikiem, w jakie] mierze nalezy ponosi¢ koszta w celu osiggniecia co-
najmniej krancowej korzysci relatywnej. Cena wiec wplywa na roz-
miary podazy i popytu. Natomiast nie $cistlem byloby twierdzié, ze
cena jest, przy swobodnej konkurencji, rezultanta podazy i popylu.
Podaz i popyt nie sa dane a priori, lecz ksztattujg sie ilosciowo na
zasadzie ukfadu cen. ktére znowu sg wynikiem rozwazan konsumen-
tow i prodacentéw. Producenci, chcac osiggnaé conajmniej krancowa
korzys¢ wymienng, i opierajagc sie¢ na domniemanych kalkulacjach
konsumentéw, normujg podaz w ten sposob, azeby koszta wtasne
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byly pokryte i uzyskana byla conajmniej kraricowa korzysé¢ wymienna.
Jezeli okaze sig to w praktyce niemozliwe, jezeli ich kalkulucje za-
wodza, to ograniczajg produkcje, wzglednie likwiduja swoje zaktady
ci przedsigbiorcy, ktérych ‘oszta byly najwyzsze, tak zwani produ-
cenci krancowi, ktérzy najdrozej produkowali.

Moze sig¢ atoli znalezé jeszcze inna droga wyjscia, mianowicie
rewizja koszlow, ich redukcja, przy zastosowaniu pewnej moderni-
zacji zaktad6éw, tak, azeby, przy udostepnieniu ceny dla dotychcza-
sowych krancowych konsumentéw, koszta producentéw byly pokryte
i relatywna korzys¢ wymienna zapewniona. W takiej sytuacji znalezli
si¢ po wojnie liczni producenci w krajach Europy, ktérzy nie sa w sta-
nie dostosowaé cen do stabszej sity nabywezej konsumentéw kranco-
wych. Stad ustawiczne nawolywania do modernizowania zaktadéw,
lepszej organizacji pracy, tayloryzacji i t. p.

Po stronie konsumentéw i producentéw dostrzegamy dgznosé
do pokrycia kosztéw i osiaggniecia conajmniej krancowej korzysci wy-
miennej. Powstajg w ten sposéb krancowi konsumenci i krancowi
producenci. Linja zetknigcia decyduje o ukladzie ceny. Cena wplywa
na rozmiary podazy i na popyt.

Powyzej przyjeliSmy supozycje, ze sita nabywcza konsumentéw
si¢ zmniejszyta. Przebieg zjawisk bedzie odwrotny, jezeli sita na-
bywcza konsumentow si¢ powigkszy. Pojawi si¢ wtedy z jednej strony
nowy szereg konsumentéw krancowych, z drugiej strony nowy sze-
reg producentéw krancowych. Produkcja débr odnosnej kategorji po-
wiekszy sie, po przejsciowej zwyzce cen. .

Ewolucja cen taka, jak ja powyzej opisaliSmy, ma miejsce tylko
w normalnych warunkach gospodarczych, w ktérych reprodukeja
dobr, na miejsce zuzytych, nie napotyka na trudnosei i przeszkody.
Moga zajs¢ jednakze niezwyk?e sytuacje gospodarcze, ktére wplywaja
bez wspé6iudziatu konsumentéw, bez wzgledu na ich psychiczny ocene
kosztéw i korzysci, na zmiang cen towaréw. Takie niezwykle sytu-
‘acje wytwarzajg si¢ np. podczas albo wskutek dtugotrwalej wojny,
z powodu katastrof elementarnych, diuzszej przerwy komunikacji,
zburzenia $rodkéw transportowych i t. p.

Oméwiong cz¢sé¢ teorji Liefmanna mozna stresci¢ w nastepujg-
cych punktach:

1) Dotychezasowe teorje usitowaly wyjasni¢ akt wymiany za po-
mocg koncepcji wartosci objektywnej zamiennej (zasada réwnowar-
tosci przy wymianie) albo wartosci subjektywnej. Wyrazem warto$ci
jest wedtug dotychczasowych teoryj cena towaru.

2) Obydwie teorje sg bledne. Dla wyjasnienia aktu wymiany nie
nalezy wyprowadzaé pojecia wartosci, kiéra jest niecenzuralna i nie
moze mie¢ swojego miernika objektywnego, kwantytatywnego.
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Obydwie teorje ujmuja zagadnienie wymiany jednostron-
nie. Teorja klasyczna wychodzi z zalozenia kosztéw, a nie uwzgled-
nia subjektywnie wyczutej korzysei (Nutzen), teorja subjektywistyczna
wprowadza pojecie subjektywnej uzytecznosci i objektywnie pojeta
rzadkos¢ towaru, a nie uwzglednia znaczenia kosztéw i nie rozwaza
ich wplywu na ukfad ceny.

3) Pieniadz pojety jest przez obydwie teorje kwantytatywnie jako
miernik objektywnej wartosci. Tymczasem pienigdz jest jednostka
rachunkowa kosztow, a koszty i kwoty pieniezne sa przez pod-
mioly gospodarcze rdéznie oceniane.

4) Wymiana dochodzi do skutku przez uklad ceny, a nie
wskutek wymierzenia wartosci débr, bedgecych przedmio-
tem wymiany. Cena jest wynikiem rozwazan podmiotéw gospodar-
czych, ich porownywan kosztéw z domniemanemi korzysciami, a nie
jest rezultanta podazy i popytu.

5) O réwnowartosci dobr wymienianych nie moze byé¢ mowy,
albowiem ceny ptacone przez interesowane jednostki sg réwne a pod-
mioly gospodarcze ponosza rozne koszty i osiggajg relatywne ko-
rzysci w roznych wysokosciach.

6) Zasadg organizacyjng jest dazenie do wyréwnywania korzysci
krancowych, oparte na podstawie poréwnywan kosztéw i uzytkow,
ktore rozstrzygajag o tem, w jakiej mierze koszta mogg byé ponie-
sione, azeby oprdcz zwrotu kosztéw conajmniej relatywna korzysé
krancowa byta osiggnieta. Zasada ta obowigzuje w kazdem pojedyn-
czem gospodarstwie konsumpcyjnem i produkcyjnem, tudziez w re-
lacjach pomigdzy gospodarstwami konsumpeyjnemi z jednej strony
1 produkeyjnemi z drugiej strony.

W tym ostatnim wypadku wystepuja na widownie krancowi kon-
sumenci z jednej strony, ktérzy towar moga jeszcze naby¢é, a z drugiej
strony krancowi producenci, ktérzy towar jeszcze sprzedaé¢ moga.

7V W cenie mieszczg sie¢ koszty plus relatywne korzysci konsu-
mentéw krancowych, wzglednie producentéw krancowych. Elementy
te sa przez konsumentow kalkulowane psychicznie, a przez produ-
centow kwantytatywnie w kwotach pienieznych.

Teorja Liefmanna ma te ceche oryginalng, ze przyjmuje cheé ko-
rzysci (Ertragsstreben) nietylko u producenta, ale takze u konsumenta
w jego gospodarstwie domowem. Rezultantg tej dgznosci jest uktad
ceny, kiora wplywa na rozmiary podazy i popvtu i ktéra sie ksztattuje
bez poprzedniego pojawienia sie objektywnej, zamiennej wartosci uzna-
nej jako aksjomat przez wszystkie dotychczasowe teorje ekonomiczne.

Oryginalng jest takze w teorji Liefmanna koncepcja zysku albo
korzysci krancowe) i zasada wyréwnywania korzysci krancowych. Od-
stania si¢ tutaj sprezyna organizacyjna w gospodarstwie wymiennem,

-
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ktorej niema w teorjach dotychczasowych. Zasada dgznosci do osiag-
nigcia korzysci, tudzies zasada wyréwnywania korzysci kranicowych
obowigzuje w gospodarstwie domowem albo konsumpcyjnem, i jest
miarodajng dla poczynan podmiotu gospodarczego, podejmowanych
w celu zaspokojenia potrzeb. Daznosé do osiagniecia conajmniej kran-
cowego zysku wymiennego jest réwniez spreiyng organizacyjng w go-
spodarstwie produkcvjnem. Wyréwnywanie zyskéw krancowych od-
bywa si¢ pomigdzy grupami przedsiebiorstw, nalezgcych do tej samej
galezi produkeyjnej i decyduje o doplywie kapitalu do odnosnych
przedsiebiorstw.

Zasada osiggnigcia conajmniej krancowej korzysci wymien-
nej wystepuje wreszcie na jaw takze w gospodarstwie konsumpeyjnem,
zniewalajac konsumentéw do rozwazania, czy nalezy kontynuowaé na-
ktad kosztéw w celu osiggniecia wyzszego stopnia zadowolenia z za-
spokojenia potrzeb, czy tez przeznaczy¢é w miare postepujacego nasy-
cenia, rozporzgdzalne jeszcze koszta na lokate w przedsiebiorstwach
produkcyjnych i osiggngé w ten sposéb korzysé wyzsza, w po-
staci conajmnie] krancowej korzysci wymiennej.

Powyzsze zasadnicze punkty teorji Liefmanna przedstawitem
obszerniej, albowiem tylko glebsze przemyslenie zawartej w nich za-
sady organizacyjnej gospodarstwa pozwoli nam zrozumieé niedoma-
gania teorji statystyki lesnej, ktora opiera sie wyfacznie na kon-
cepcji wartosci objektywnej, pozbawionej jakichkolwiek elementéw
psychicznych.

1L

Czlowiek nie ogranicza si¢ tylko do naktadu kosztow w postaci
pracy, azeby osiggngé przy realizacji swoich rozwazan gospodarczych
maksimum zadowolenia, wynikajacego z zaspokojenia potrzeb. Pod-
miot gospodarczy moze osiggnaé ten cel w procesie wytwoérczym takze
na tak zwanej drodze okreznej przez poswiecenie pewnych débr go-
spodarczych, bedacych w jego posiadaniu. W tym wypadku ponosi
on ofiare, ktorg nalezy ocenié jako koszt. Te dobra gospodarcze, ktore
poswieca podmiot gospodarczy, mogg by¢ dobrami konsumpcyjnemi,
z ktérych konsumpeji gospodarz rezygnuje, pragngc je przetworzyc
na innne dobra (wyzszego rzedu) lepiej sie do konsumpeji nada-
jace (np. ziarno na make, mleko na masto i t. p.) i osiggnaé w ten
spos6b wyzszg korzys¢ relatywng, albo tez mogg to byé tak zwane
dobra produkcyjne, nie nadajgce sie do konsumpcji, ktére albo sie
zuzywajg natychmiast (np. wegiel we fabryce), albo takie, ktérych
uzytecznosé polega na ich dfuiszem lub krdtszem uzywaniu. Do ta-
kich dobr o dfuzszej lub krotszej trwalosci naleza miedzy innemi bu-
dynki, maszyny, grunty budowlane, rolne i lesne.
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Liefmann nazywa te dobra ,Kostengiiter*; dotychczas nazywano
Je dobrami produkcyjnemi. Podmiot gcspodarczy ocenia je, podobnie
Jak prace, jako koszt, potrzebny do zdobycia dobra konsumecyj-
nego, a ktore ma stuzy¢ ostatecznie do zaspokojenia jakiejs potrzeby.
Dobro takie, uzyte do dalszej produkcji, kosztuje, podobnie, jak
kosztuje praca. Chodzi o ustalenie, jak nalezy taki koszt ocenié?

W gospodarstwie pienigznem mozna z reguly koszta wszystkich
dobr przejsciowych kalkulowa¢ wedtug kwot pienieznych, wyrazaja-
cych ich cene obiegows. Przeciwstawia si¢ wiec kwote wyrazajaca
koszt, dochodowi netto i oblicza si¢ w sposéb dawniej opisany ko-
rzysé relatywna Przy dobrach trwatych (Dauergiiter) zalicza sie oczy-
wiscie Jako wydatek tylko koszty amortyzacyjne, a nie cene obiegowsa
catego dobra.

Ale s3 niektore dobra, ktére nie maja ceny obiegowej, nastep-
nie s3 pewne ilosci dobr gospodarczych lub pieniedz, znajdujgce sie
w posiadaniu podmiotu gospodarczego, ktorych tenze nie moze zwig-
za¢ z oceng wlasne] pracy, nie moze wiec oceni¢ korzysci, ktére
traci zrzekajac sig uzycia tych débr w ogéle albo na pewien okres
czasu. Do takich dobr nalezg np. niezapracowane kwoty pieniezne,
grunty rolne, znajdujgce sie¢ w nadmiarze na terytorjach osad-
nictwa, wreszcie ziemia lesna majgca sie zalesié.

Ziemia lesna nie ma ceny obiegowej. W jaki sposéb nalezy ja
oceni¢ jako koszt, jezeli ktos obszar jaki§ ziemi zalesia i zrzeka sie
przez czas dluzszy jej uzytkowania w inny sposéb. Rozumie sie samo
przez si¢, ze mamy tutaj na mysli ziemie absolutng lesng, wzglednie
zaka, ktore] uzycie pod inng uprawe lub na inny cel jest wyklu-
czone. ' (C. d. n.).




