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Z tegorocznych sprzedazy.

Jeduem 2 najwazniejszych 1 najtrudniejszych zadan le
$mka jest dobre spieniezenie rocznej produkeyi.

Jest ono bardzo waznem tak ze wzgl¢dow ogodlno kra-
jowych, jak 1 osobistych, trudnem za$ webec zupelnego prawie
braku wszelkich danych i wiadomo$ci odnoszacych sic do cen
jakiebydmy za drewno uzyskaé¢ mogli.

Ceny targowe, uwidocznione 1w pismach fachowych,
odnosza sie tylko do pewnych danych rynkéw zbytu i do
produktéw juz przerobionych

Z danych tych wykalkulowa¢ choéby w przybliZzeniu
tylko cene, jaka za dana partye debow uzyskaéby moina
w lesie, jest bardzo trudno. A jednak musimy cene te oznaczyé,
gdyz tylko cena loco las jest dla nas miarodajna Radzimy
wiec sobie jak moZemy 1 umiemy.

Jesli traktujemy 2z kupcami wprost, wt:dy stawiamy
cene ile moznosci wysoka, aby bylo z czego spuscié, przy
licytacyach za$ zaczynamy od cen bardzo niskich; obie wy-
posrodkowane w przyblizeniu na podstawie dawniejszych
sprzedazy u siebie lub w sasiedztwie dokonanych. W pierwszym
wypadku targujemy sie do upadlego, w drugim 2yjemy az
do chwili przeprowadezenia licytacyli, w ciaglej trosce 1 obawie,
w obu zbywamy towar wartoSciowy prawie z reguly za dmie-
sznie niska cene 1 oddajemy go w rece spekulantow, ktorzy
obracaja potem grosz nasz, nieraz podstepem nam wydarty,
na wywlaszczanie braci naszej z ich ojcowizny

D7i$ jeszcze czesto, slysze¢ mozemy o sprzedazachi, przy
ktorych podrednik zarabia po 10 a nawet 20 koron, na jednej
sztuce deba.

Wiszysey to widzimy, wszyscy czujemy dobrze, 2e tak
dalej 18¢ nic moze, ze obowiazku naszego, niedopuszczenia
do marnowania bogactwa kraju, nalezycie wypelnié nie mozemy,
ze wobec znacznego podwyzszenia cen robocizny musimy
zwiekszy¢ dochody =z lasu, gdyz inaczej ani 9 racyonalnem
prowadze niu kultur i pierwszych czyszczen, do ktérych zwykle
doplacaé trzeba, ani o polepszeniu doli urzednikdw 1 strazy,
marzy¢ nam nawet nie wolno; widzimy jednak rdownocze$nie,
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2e nas nie stad jeszcze niestety na to, coby wlasciwic uczy-
ni¢ wypadalo., na przerobienie surowego materyatu na pro-
dukta handlowe we wlasnym zakresie i zbywanie produktow
wprost pierwszemu odbiorcy. Do tego przyjs¢é musi i przyjdzie
w niedalekiej juz przysziosci Na razie mozemy jednak wyra-
zi¢ tylko zyczenie: daj Boie! jak najrychlej! daj Boze by
chwila ta nie zastala nas nieprzygotowanych! i stara¢ sie
w inny sposob uzyskaé jak najwyzsza cene za drzewostany,
ktére zby¢ musimy.

Jedyna droga do tego celu wiodaca, jest zaznajomienie
sie gruntowne z ogélna sytuacya handlowa i wykorzystanie
jej. A wiec: zapoznanie sie z fluktuacya cen drewna, utrzyma-
nie jej w ciaglej ewidencyi, zapoznanie sie z dokonanemi juz
sprzedazami, zatozonemi $wiezo firmami, upadkami firm, je-
dnem slowem wyrobienie sobie wlasnego na dana kwestye
pogladu, na podstawie faktéw i spozytkowania tych wiado-
mosci u siebie.

W kierunku tym trzeba pracowaé nietylko bezposSrednio
przed sprzedaza, lecz ciagle, tak, by moZna kazdej chwili
uprzytomnié¢ sobie sytuacye targowa produktu, o Ktory
nam specyalnie chodzi-i wybra¢ do spieniezenia chwile naj-
odpowiedniejsza.

W roku biezacym wywolany brakiem gotowki upadek
firm drzewnych, nader utrudniony kredyt i bardzo niepewne
konjunktury handlowe, zniewalaja kupcéw do zachowania
wszelkich ostroznos$ci w zakupnach i1 ograniczenia sie do za-
kupna koniecznego, na ktory maja juz zbyt zapewniony. Spe-
kulanci drogo optlacili na Wegrzech cheé zrobienia w szybkiem
tempie majatku.

Bardzo tez trudno w tym roku zby¢ drewno materyatowe,
szczegodlnie deby, choé¢ z drugiej strony ceny kragtej debiny
nietylko mnie spadaja, lecz rosna. Przypuszczam wiec, Ze nie
wszystkie jeszcze partye do sprzedazy wyznaczone, sprzedano.

Wobec tego sadze, 2e nie zapodzno jeszcze dojdzie do
rak szanownych kolegéow wiadomodé o wyniku sprzedazy
w lasach tutejszych.
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W r. b. sprzedalem deby 3 kupcom.

Pierwszy (poz tab 1) podal cene za 1m?® drugi za sztuke
przecietna z 3 dziatéw (poz. 2 5 i 0) trzeci zas cene za 1 cm.
$rednicy (3, 4, 7, 81 9)

Przypuszczam, 2e i szanowni Koledzy nie zdolaja uniknac
podobnych przyjemnie urozmaiconych sprzedazy, dlatego po-
daje w tabeli i ceny wedlug sposobu kupowania. Pomieszczam
w niej réowniez cene uzyskana w procentach ceny szvacunkowej,
otrzymanej na podstawie rzeczywistych cen miejscowych uzy-
skanych w sprzedazach drobnych, po straceniu kosztow wyrobki.
Oznaczenie tych procentow oddaje nam bardzo dobre ustugi
przy targach z kupcami, gdy niema najczeSciej czasu na
Scitlejsze obliczanie i pozwala szybko w kazdej sytuacyl sie
zoryentowadc.

W rebach czesciowych wyrdbka i wywéz odbywac sie
moze naturalnie tylko przy dostatecznej ilosci $niegn. Wa.
runek ten uwazaja kupcy za bardzo uciazliwy, oswajaja sie
z nim jednak bez trudnodci, gdy sie przekonuja, ze przy na-
lezytym rozkladzie pracy nie zwiekszaja sie koszta wyrobki
i wywozu o tyle o ile liczyli

Nadmieniam jeszcze, 22 otrzymalem rowniez jedno zgto-
szenie na kloce debowe do tartaku od 35 cm. $rednicy bez
kory po 30 K. za jeden m?® loco las przy poz. tab. 3 1 odziom-
ki debowe 27 m dl. na dlugie klepki po 40 K. 1 m?* bez
kory przy poz 2, 6, 8 i ¢. Cieszylbym sie bardzo gdyby no-
tatka ta dopomogla do uzyskania lepszej ceny sprzedaznej
i zachecila szanownych Kolegéw do ogloszenia w [ Sylwanie®
wynikow sprzedazy w swoich lasach. Gdyby sie dato cho¢by
tylko 50 h. na 1 m® materyalu uzyskaé¢ wiecej, to corocznie
przysporzyloby sie krajowi prawie 2 miliony koron! A ilez to
razy jeszcze po 50 h. moznaby na 1 m?® uzyskaé wiecej!

Parasiewicz.



