ANIOLY BIZNESU

3 jednym z trzech rodzajéw dostaw-

cow finansowania typu venture capi-
tal na rynek. Ich inwestycje odgrywaja
szczegolna role w procesie finansowania
innowacji, gdyz lokowane s3 w znacz-
nym stopniu we wczesne fazy rozwojowe
projektéw oraz w poréwnaniu do inwe-
stycji funduszy inwestycyjnych, obejmu-
ja mniejsze kwoty. Taka charakterystyka
inwestycji sprawia, ze na rynkach rozwi-
nietych uzupetniajg oni niejako dziatal-
nos¢ funduszy, obstugujac inne czesci
rynku. [Gtodek 2000] Okreslenie ,anioty
biznesu” posiada rodowdd amerykanski;
w zZrédtach brytyjskich wystepuja row-
niez okreslenia: inwestorzy indywidualni
(individual investors), inwestorzy pry-
watni (private investors) oraz inwestorzy
nieformalni (informal investors).

Okreslenie a. b. odnosi sie do oséb
fizycznych, dostarczajacych kapitatéw
udziatowych (lub zblizonych) bezpo-
$rednio do nowych (mtodych) przedsie-
biorstw o duzym potencjale wzrostu,
z ktérymi to przedsiebiorstwami taczy
ich jedynie interes ekonomiczny. Gtéw-
nym zrodtem zyskéw inwestora jest
wzrost wartosci akcji (udziatow).

Ze wzgledu na rozproszenie inwesto-
row oraz potrzebe dyskrecji dziatania,
znaczna czesc a. b. prowadzi dziatalnos¢
inwestycyjna wykorzystujagc wsparcie
sieci inwestorow (business angels ne-
tworks — BAN). Posiadajg one charakter
regionalnych, narodowych lub ponadna-
rodowych stowarzyszen, ktérych gtow-
nym celem jest wsparcie dziatalnosci
inwestycyjnej aniotéw biznesu. Wsréd
dziatan realizowanych przez sieci mozna
wyrdznic:

- ustugi bezposredniego kojarzenia

s,

propozycji inwestycyjnych i inwestorow;

- ustugi polegajace na tworzeniu fo-
rum, na ktérym wybrani przedsiebiorcy
moga zaprezentowac swoje biznesplany
grupom wyselekcjonowanych inwesto-
row;

- publikacje zawierajace opis propo-
zycji inwestycyjnych, przeznaczone dla
subskrybentéw lub dla poszczegélnych
grup inwestorow.

Ponadeto sieci stanowig platforme wy-
miany doswiadczen miedzy inwestorami
oraz czesto promujg wiedze o specyfice
i mozliwosciach pozyskania kapitatu od
aniotéw biznesu.

Idea tworzenia sieci aniotéw biznesu
jest dos¢ stara, jednak w Europie proces
ich rozwoju nabrat dynamiki po roku
1998, gdy powstata EBAN - Europe-
an Business Angels Network. Dopiero
EBAN byta w stanie spopularyzowac
profil inwestowania aniota biznesu, roz-
powszechni¢ doswiadczenia poszcze-
golnych organizacji i dobre praktyki
w krajach europejskich oraz wptyna¢ na
polityke publiczng w zakresie wspierania
dziatalnosci sieci inwestorskich.

Rys. 1. Liczba sieci aniotéw biznesu
w Europie w latach 1998-2004.
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Zrédto: European Business Angels
Network, 2004, EBAN Info, No 3.
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W Polsce dziata utworzona w grudniu
2003 r. Polska Sie¢ Aniotéw Biznesu (Pol-
BAN), posiadajaca status stowarzyszenia,
ktére nie prowadzi dziatalnosci gospo-
darczej. Jest ona czlonkiem European
Business Angels Network.

Anioty biznesu to grupa zréznicowana
m.in. pod wzgledem: motywacji, prze-
sztosci, wielkosci majatku itp. Istnieje
jednak typ inwestora okreslany mianem
Jnwestora klasycznego” (aniota klasycz-
nego), ktéry skupia cechy przypisywane
wiodacej grupie inwestoréw. Klasyczny
inwestor [Hemer 2001] jest osoba, kto-
ra w przesztosci, sama lub w wiekszym
zespole, zatozyta przedsiebiorstwo oraz
przez szereg lat uczestniczyta w zarza-
dzaniu. Przedsiebiorstwo odniosto suk-
ces rynkowy i finansowy, a nastepnie
zostato z zyskiem odsprzedane. Inwestor
posiada wiec $rodki na inwestycje oraz
znaczace doswiadczenie biznesowe.
Ponadto nie osiagnawszy jeszcze wieku
emerytalnego chce bra¢ aktywny udziat
w zyciu zawodowym, wykorzystujac
swoja praktyczna wiedze, doswiadczenie
oraz wyrobione kontakty osobiste.

Z drugiej strony, posiadajac ustabi-
lizowang sytuacje finansowa, inwestor
nie jest zwykle sktonny do poswiecenia
sie biznesowi w catosci, tak jak zmu-
szony byt robi¢ budujac witasng firme.
W rezultacie inwestorzy najczesciej sta-
raja sie raczej ogranicza¢ swoj czas pracy
do ,rozsagdnego” wymiaru. Nalezy pod-
kresli¢, ze klasyczny inwestor nie zawsze
szuka nadzwyczajnego zysku, a w przy-
padku ciekawych projektéw jest w stanie
zadowoli¢ sie dos¢ umiarkowana stopa
zwrotu z zainwestowanego kapitatu.
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