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Synopsis. Wobec rosnacej konkurencji na §wiatowych rynkach produktow rolno-spozywczych state
podtrzymywanie potencjatu konkurencyjnego sektora rolno-spozywczego UE nabiera rosnacego
znaczenia. Celem artykulu jest ocena stanu konkurencyjnosci sektora rolno-spozywczego UE
dokonana w oparciu o wyniki handlu zagranicznego artykutami rolno-spozywczymi oraz okreslenie
kierunkow dziatah majacych na celu utrzymanie pozycji handlowej UE. Uzyskane wyniki wskazuja
na systematyczny wzrost wartosci wymiany handlowej oraz jej koncentracj¢ na wybranych grupach
produktow. Wskazano réwniez na mozliwo$¢ konkurowania w oparciu o jako$¢ oraz unikalng
specyfike produktow rolno-spozywczych wytwarzanych w UE.

Stowa kluczowe: rolnictwo UE, konkurencyjno$¢ , handel zagraniczny

Abstract. With the increasing competition in the global markets of agri-food products permanently
sustaining the competitive potential of the EU agri-food sector becomes more and more important.
The aim of the paper is to assess the competitiveness of EU agri-food sector based on the results of
international trade in agri-food products and to name the direction of activities that could enable
holding the current position of the EU at the global markets. The results show a systematic increase in
the value of foreign trade and its concentration on chosen groups of products. It is recommendable
that the EU concentrates on competing based on high quality and specific features of the agri-food
products produced in the EU.
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Wprowadzenie

Kwestia zdolnosci Unii Europejskiej (UE) do konkurowania na globalnym rynku
i potrzeba podnoszenia potencjatu unijnej gospodarki dostrzegane sa od dawna. Temu
celowi przyswiecata realizacja w latach 2000-2010 strategii lizbonskiej, a obecnie strategii
Europa 2020 [KE 2010a]. Rowniez w odniesieniu do sektora rolno-spozywczego problem
konkurencyjnosci jest jedna z kluczowych przyczyn podejmowania kolejnych reform
i zmian w funkcjonowaniu Wspoélnej Polityki Rolnej (WPR). Takze w przypadku ostatniej
reformy WPR wyznaczajacej zasady 1 instrumentarium dziatania tej polityki w okresie
2014-2020 konkurencyjnos$¢ stanowita jedng z gldwnych przestanek zmian prowadzonej
polityki [KE 2010b].
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Konkurencyjno$¢ catej gospodarki lub jej poszczegoélnych sektorow bardzo czgsto
odnoszona jest do rynku migdzynarodowego. Nalezy jednak mie¢ na uwadze ,,brak
jednoznacznosci pojgciowej” zjawiska konkurencyjnosci [Nosecka i in. 2011]. Co wigcej,
nalezy pamigta¢ o tym, iz ,.konkurencja dokonuje si¢ na wielu poziomach” [Strojny 2012].

Problem konkurencyjnosci sektora rolno-spozywczego jest bardzo ztozony. Ocena
konkurencyjnosci oraz zdolno$ci do konkurowania tego sektora realizowana jest w oparciu
o wiele roznych miernikow, ktore za Latruffe [2010] mozna podzieli¢ na dwie kategorie:

e  Mierniki oparte na wynikach handlu zagranicznego;

e Mierniki oparte na zarzadzaniu strategicznym — mierniki  kosztow,

produktywnosci, efektywnosci i zyskownosci.

Podziat ten pokrywa si¢ z podzialem zaprezentowanym przez Strojnego [2012]
w odniesieniu do konkurowania na rynkach migdzynarodowych, ktory wyrdznia:

e konkurencyjnos¢ czynnikowa, tj. potencjal do konkurowania na rynku

migdzynarodowym — konkurencyjno$¢ ex-ante;

e  konkurencyjno$¢ wynikowa wyrazang miejscem w migdzynarodowej rywalizacji

gospodarczej — konkurencyjnos$¢ ex-post.
Analizujac wyniki sektora rolnego nalezy przy tym pamigtaé, iz tylko czeSciowo zdolnosé
do konkurowania zalezy od czynnikéw kontrolowalnych przez rolnictwo i przemyst rolno-
spozywczy. Konkurencyjno$ci zalezy rowniez od czynnikow zewnetrznych obejmujacych
m.in. warunki klimatyczno-pogodowe, polityke rolna czy polityke celna.

Celem artykutu jest wstgpna ocena obecnego stanu w konkurencyjnosci sektora rolno-
spozywczego UE mierzonej wynikami handlu zagranicznego oraz wskazanie mozliwych
kierunkdéw dziatan shuzacych utrzymaniu konkurencyjnosci. Oceng oparto na analizie
wynikéow handlu zagranicznego UE i wybranych panstw cztonkowskich Wspolnoty
w okresie 2002-2013. Ze wzgledu na wymogi dotyczace tej publikacji ograniczono si¢
jedynie do trzech panstw: Francji, Niemiec i Polski. Wybrano te panstwa, gdyz dwa
pierwsze z nich to najwigksi cztonkowie UE, a trzecie jest najwigckszym z nowych panstw
cztonkowskich. Wykorzystano dane pochodzace z bazy WITS-Comtrade. Analizowane
dane obejmuja jedynie 23 dzialy HS wyrdzniane w bazie. Nie zostaly uwzgledniony dziat
24. ,Tyton i wyroby tytoniowe™. W pierwszej czeéci artykutu przedstawiono wyniki
handlu zagranicznego artykulami rolno-spozywczymi catej UE, w drugiej czesci
przedstawiono takie wyniki dla wybranych panstw cztonkowskich Wspoélnoty.

Wyniki handlu zagranicznego artykutami rolno-spozywczymi UE

Analizujac calosciowe wyniki UE w zakresie handlu zagranicznego artykutami rolno-
spozywczymi nalezy pamigta¢ o ogromnym zréznicowaniu rolnictwa poszczegélnych
panstw czlonkowskich oraz o ich odmiennej zdolnosci do konkurowania na
migdzynarodowym rynku. Wyniki badan Strojnego [2012] dotyczace roku 2006 wskazuja,
iz bazujac na syntetycznym wskazniku uwzgledniajacym wyniki wymiany handlowe;j
produktami rolnymi wyr6zni¢ mozna az 4 grupy panstw UE. We wskazniku syntetycznym
uwzgledniono eksport produktéw rolnych, eksport produktow rolnych per capita, eksport
netto produktéow rolnych i eksport netto produktow rolnych per capita. Na 27 panstw

2 Wykaz wszystkich 24 dziatéw oraz analize konkurencyjnosci polskiego sektora zywno$ciowego zawiera
publikacja pod redakcja I. Szczepaniak [2013].
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objetych badaniem az 17 zostalo zakwalifikowanych do najstabszej grupy ze $rednia
warto$cia wskaznika syntetycznego na poziomie 0,097, w ktorej znalazta si¢ Polska, obok
pozostatych nowych panstw cztonkowskich oraz peryferyjnych panstw tzw. ,,starej Unii”.
Nalezy jednak zaznaczy¢, iz Polska miala najwyzszy poziom wskaznika wsérod krajow
zakwalifikowanych do tej grupy i wynidst on 0,195. Druga grupe tworzyly cztery panstwa:
Austria, Hiszpania, Niemcy i Wlochy, a §rednia warto$¢ wskaznika w tej grupie to 0,299.
Trzecia grupg tworzylo pig¢ panstw: Belgia, Dania, Francja, Irlandia i Luksemburg,
a srednia warto$¢ wskaznika wyniosta 0,554. Natomiast w ostatniej z grup znalazla sig
jedynie Holandia, w przypadku ktorej wskaznik wyniost 1.

Ze wzgledu na braki danych w wykorzystywanej bazie analiza handlu zagranicznego
UE artykutami rolno-spozywczymi dotyczy okresu 2002-2010. W kazdym z badanych lat
eksport netto przyjmowat warto$ci ujemne. Jednakze wyniki byly bardzo zrdéznicowane
w zalezno$ci od grupy produktow (tab. 1)°.

Tabela 1. Eksport netto produktow rolno-spozywczych w UE w latach 2002 i 2010 (w mln dolarow)
Table 1. Net export of agri-food products in the EU in the years 2002 and 2010 (in million dollars)

Dziat HS 2002 2010
1 Zwierzgta zywe 430 074,1 1 487 839,2
2 Migso i podroby 550 046,83 3087 406,9
3 Ryby i owoce morza -7707 512,5 -15 181 298,3
4 Produkty mleczarskie 3675 356,5 86322952
5 Pozostate produkty zwierzegce -419 721,1 -516 659,0
6 Zywe rosliny i kwiaty cigte 140 948,8 283 677,9
7 Warzywa -884 708,3 -1587671,2
8 Owoce i orzechy -7 169 480,7 -13261871,4
9 Kawa, herbata, przyprawy -2 855 562,0 -8 803 570,8
10 Zboza -455221,9 32615884
11 Produkty mtynarskie, stod, skrobie 1593 939,1 2165 029,1
12 Nasiona i owoce oleiste -4 575 106,8 -7337757,5
13 Ekstrakty roslinne 135599,2 -215957,7
14 Pozostate produkty ro$linne -85512,6 -199322,1
15 Thuszceze i oleje zwierzgee lub roslinne -394 824,7 -4 782 646,8
16 Przetwory z migsa i ryb -1 856 485,2 -4 624 551,9
17 Cukry i wyroby cukiernicze 2116279 131298,9
18 Kakao i przetwory z kakao -1 190 278,0 -2 211 940,8
19 Przetwory zbozowe i pieczywo cukiernicze 2623 716,6 6 081916,5
20 Przetwory z owocow i warzyw -665 716,5 -1 083 070,0
21 Rozne przetwory spozywcze 1796 346,0 4108 303,4
22 Napoje bezalkoholowe i alkoholowe 9173 648,9 18 099 603,8
23 Odpady i pasze dla zwierzat -4 389 898,6 <7413 495,2
Suma -12318724,8 -19 880 853,3

Zrodto: [WITS-Comtrade], obliczenia wlasne.

* Dane prezentowane w tabeli dotycza tylko dwoch skrajnych lat z analizowanego okresu, jednakze badano
zmiany w kazdym z lat okresu 2002-2010.
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W catym analizowanym okresie jedynie w przypadku o$miu grup produktéw eksport
netto przyjmowal warto$ci dodatnie. Do grupy tej nalezaly: zwierzgta zywe; migso
i podroby; produkty mleczarskie; zywe rosliny i kwiaty cigte; produkty mtynarskie, stod,
skrobie; przetwory zbozowe i pieczywo cukiernicze; rozne przetwory spozywcze i napoje
bezalkoholowe i alkoholowe. Jak wida¢, grupa produktow, w odniesieniu do ktorych
eksport przewyzszal import jest bardzo zréznicowana i wskazuje ma brak wyraznej
specjalizacji eksportowej europejskiego sektora rolno-spozywczego. Nalezy réwniez
zwréci¢ uwage na bardzo duzy wzrost skali eksportu i importu, jaki mial miejsce w okresie
2002-2010, jednakze nalezy mie¢ tu takze na uwadze fakt, iz w tym czasie UE powigkszyla
si¢ w sumie o 12 nowych panstw.

Najwigksze fluktuacje wynikow eksportu netto dotyczyly zbdz. W badanym okresie
czterokrotnie odnotowano ujemny eksport netto, a pigciokrotnie dodatni. Spadek wartosci
eksportu miatl miejsce jedynie w odniesieniu do grupy produktéw ,,pozostale produkty
roslinne”. W przypadku importu zmiany jego wartosci miaty mniejszg amplitudg i jedynie
w odniesieniu do jednej grupy produktéw — zwierzgta zywe — wystapit spadek jego
wartosci, ktory wyniost ponad Y4 wartosci poczatkowej. Natomiast najwigkszy wzrost
importu dotyczyt tluszczow oraz olejow zwierzgeych i ro$linnych, za$ w przypadki
eksportu najwigkszy wzrost odnotowano w grupie zboza oraz grupie ,,kakao i przetwory
z kakao”.

Analizujac zmiany w handlu produktami rolno-spozywczymi nalezy réwniez przyjrzeé
si¢ poziomowi wskaznikéw dotyczacych wymiany handlowej. Pierwszym ze wskaznikow,
ktory wyznaczono na potrzeby tego badania jest wskaznik eksportu netto (net export index
— NEI). Wskaznik ten liczony jest jako iloraz eksportu netto do facznej warto$ci importu
i eksportu:

NEI =L )

X+M

gdzie X oznacza warto$¢ eksportu, a M importu. Warto$¢ tego wskaznika lezy
w przedziale -1 — 1, gdzie -1 oznacza, iz w odniesieniu do danego produktu mamy do
czynienia jedynie z importem, a w przypadku 1 tylko z eksportem [Carraresi, Banterle
2007].

W UE wskaznik NEI w analizowanym okresie stale przyjmowal wartosci ujemne
oscylujace wokot -0,1, co oznacza, iz import przewyzszal eksport. Najnizsza warto$¢ tego
wskaznika dotyczyta grupy ,,pozostate produkty roslinne”, gdzie NEI wyniost -0,88 w 2010
roku. Bardzo niski poziom wskaznika dotyczyt rowniez grupy ,,.kawa, herbata, przyprawy”,
gdzie wyniost on -0,72 w 2010 roku. Grupa obejmuje produkty w wigkszo$ci nieuprawiane
w Europie, stad tak znaczaca przewaga importu nad eksportem nie jest zaskakujaca.
Natomiast najwyzszy poziom tego wskaznika odnotowano w przypadku grup ,,produkty
mitynarskie, stod, skrobie” — 0,88 i ,,przetwory mleczarskie” — 0,77.

Jedynie dziesig¢ na dwadziescia trzy grupy produktow miato dodatnig warto§é
wskaznika NEI w 2010 roku. Dokladnie taka sama liczba grup cechowata si¢ dodatnia
wartoscia wskaznika w 2002 roku, a az osiem z tych grup przez caty analizowany okres
miato dodatnig warto$¢ NEI, co §wiadczy o stabilno$ci przewagi eksportu nad importem w
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tych grupach towaréw®. Nalezy zaznaczy¢, iz udzial tych oémiu grup produktow
w eksporcie artykutow rolno-spozywczych wyniost w 2010 roku blisko 60%. Natomiast
w przypadku dwunastu grup produktéw o stale ujemnym poziomie wskaznika NEI wartos$¢
importu dotyczacego tych produktow stanowita prawie 80% tacznego importu artykutow
rolno-spozywezych w 2010 roku’.

Tabela 2. Wskaznik GL dla handlu zagranicznego produktami rolno-spozywczymi w UE w okresie 2002-2010
Table 2. GL index of the trade in agri-food products in the EU in the years 2002-2010

Dziat HS Srednia Minimum Maksimum
1 Zwierzgta zywe 0,572 0,326 0,692
2 Migso i podroby 0,907 0,750 0,998
3 Ryby i owoce morza 0,293 0,263 0,308
4 Produkty mleczarskie 0,288 0,227 0,349
5 Pozostate produkty zwierzgce 0,677 0,586 0,770
6 Zywe roliny i kwiaty cigte 0,942 0,925 0,956
7 Warzywa 0,726 0,653 0,801
8 Owoce i orzechy 0,290 0,244 0,363
9 Kawa, herbata, przyprawy 0,316 0,281 0,353
10 Zboza 0,871 0,681 0,985
11 Produkty mtynarskie, stod, skrobie 0,101 0,068 0,119
12 Nasiona i owoce oleiste 0,351 0,270 0,410
13 Ekstrakty roslinne 0,911 0,846 0,990
14 Pozostate produkty roslinne 0,307 0,127 0,438
15 Thuszceze i oleje zwierzgce lub roslinne 0,730 0,573 0,922
16 Przetwory z migsa i ryb 0,428 0,390 0,482
17 Cukry i wyroby cukiernicze 0,904 0,781 0,974
18 Kakao i przetwory z kakao 0,763 0,674 0,815
19 Przetwory zbozowe i pieczywo cukiernicze 0,322 0,298 0,342
20 Przetwory z owocOw i warzyw 0,850 0,817 0,891
21 Rézne przetwory spozywcze 0,571 0,541 0,599
22 Napoje bezalkoholowe i alkoholowe 0,439 0,411 0,467
23 Odpady i pasze dla zwierzat 0,431 0,367 0,509
Suma 0,565 0,543 0,575

Zrédto: [WITS-Comtrade], obliczenia wlasne.

* Grupy te to: 1 Zwierzeta zywe; 2 Migso i podroby; 4 Produkty mleczarskie; 6 Zywe rosliny i kwiaty cigte; 11
Produkty mitynarskie, stod, skrobie; 19 Przetwory zbozowe i pieczywo cukiernicze; 21 Rodzne przetwory
spozywcze i 22 Napoje bezalkoholowe i alkoholowe.

3 Grupy te to: 3 Ryby i owoce morza; 5 Pozostate produkty zwierzece; 7 Warzywa; 8 Owoce i orzechy; 9 Kawa,
herbata, przyprawy; 12 Nasiona i owoce oleiste; 14 Pozostate produkty roslinne; 15 Thuszcze i oleje zwierzgee lub
roslinne; 16 Przetwory z migsa i ryb; 18 Kakao i przetwory z kakao; 20 Przetwory z owocow i warzyw i 23
Odpady i pasze dla zwierzat.
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Kolejny wskaznik dotyczacy konkurencyjnosci ocenianej przez pryzmat wynikow
handlu zagranicznego to wskaznik Grubela-Lloyda (Grubel-Lloyd — GL). Wskaznik ten
ocenia kondycje eksportu i osiaga wartosci od 0 do 1. 0 oznacza, iz caly handel danym
produktem realizowany jest w jednym kierunku, za§ 1 oznacza réwno$¢ eksportu i importu
dla danego produktu. Poziom tego wskaznika obliczany jest przy wykorzystaniu formuty:

GL =1-XM 2)

X+M

gdzie: X oznacza warto$¢ eksportu, a M warto§¢ importu.

W badanym okresie warto§¢ wskaznika GL dla poszczegdlnych grup produktow
bardzo zréznicowana (tab. 2). Najwyzszy s$redni poziom tego wskaznika odnotowano
w przypadku grupy produktéow ,,zywe rosliny i kwiaty cigte”, a najnizszy w odniesieniu do
grupy ,,produkty mtynarskie, stdd, skrobie”. Oznacza to, iz w przypadku roslin handel
odbywa si¢ w dwoch kierunkach, tj. warto$¢ importu jest zblizona do warto$ci eksportu, za$
w odniesieniu do produktow mtynarskich handel jest bardzo jednostronny. Nalezy rowniez
zauwazy¢, iz wartos¢ wskaznika GL znacznie si¢ zmieniala w poszczegolnych latach
badanego okresu w przypadku wigkszoSci grup.

Analiza struktury unijnego eksportu pokazuje, iz jest skoncentrowany na kilku
kategoriach produktéw. W 2010 r. ponad 1/5 wartosci eksportu stanowit eksport napojow
alkoholowych i bezalkoholowych (w 2002 r. udziat tej grupy produktéw przekraczat 1/4).
Wsrdéd grup produktow, ktorych udziat w tacznym eksporcie przekroczyt w 2010 r. 5%
znalazly si¢ rowniez: 2 Migso i podroby; 4 Produkty mleczarskie; 10 Zboza; 19 Przetwory
zbozowe i pieczywo cukiernicze; 21 Rozne przetwory spozywcze. W roku 2002 co
najmniej 5% udziat w ltacznym eksporcie miato tylko pig¢ grup. Sposréd grup
wymienionych w 2010 r. zabrakto w tym zestawieniu zboz.

W przypadku importu réwniez odnotowano znaczna koncentracj¢ produktowa w jego
strukturze. W 2010 r. udziat w tacznym eksporcie az 8 grup produktow przekraczat 5%,
a ich taczny udziat w catkowitym imporcie wynidst 70,4%. Wsrod tych grup znalazty sig: 3
Ryby i owoce morza; 8 Owoce i orzechy; 9 Kawa, herbata, przyprawy; 12 Nasiona i owoce
oleiste; 15 Thuszcze i1 oleje zwierzgce lub roslinne; 18 Kakao i przetwory z kakao; 22
Napoje bezalkoholowe i alkoholowe; 23 Odpady i pasze dla zwierzat. W 2002 r. wsrod
grup, ktorych udziat w tacznym imporcie przekraczat 5% nie bylo: 15 Tluszcze i oleje
zwierzgee lub roélinne oraz 18 Kakao i przetwory z kakao. Jak widaé, jedynie napoje
bezalkoholowe i alkoholowe mialy ponad 5% udziat zaro6wno w eksporcie, jak i imporcie.
Jednakze w przypadku importu udzial ten byt znacznie mniejszy i wyniost: 5,3% w 2002 r.
oraz 5,0% w 2010 roku.

Handel artykutami rolno-spozywczymi w wybranych panstwach UE

Polska jest krajem, ktérego rolnictwo charakteryzuje si¢ bardzo wysoka relacja
srodké6w obrotowych do trwatych, a przewagi konkurencyjne dotycza pracochlonnych
produktow, niewymagajacych wysokich naktadow kapitatu trwatego [Pawlak 2013]. Od
momentu uzyskania czlonkostwa w UE systematycznie wzrastal poziom polskiego
eksportu artykutow rolno-spozywczych. W 2002 r. eksport netto miat jeszcze warto§é
ujemna, ale juz w kolejnym roku byt eksport przewyzszal import, za§ w kolejnych latach
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szybko rost. W 2012 r. najwyzszy poziom eksportu dotyczyt grup produktow ,,migso
i podroby” oraz ,,produkty mleczarskie”. Rowniez przed akcesja do UE te grupy produktow
mialy najwigkszy udzial w eksporcie. Obok nich istotng rolg odgrywat eksport produktow
nalezacych do grupy ,,przetwory z owocéw i warzyw”, ale cho¢ eksport tych produktow
wzrost w czasie dekady 2002-2012 ponad trzykrotnie, to nie byl tak duzy, jak
w pozostatych dwoch wymienionych grupach. Nalezy réwniez zauwazy¢, ze eksport o$miu
grup produktéw stanowit 2/3 catego eksportu rolno-spozywczego. W 2003 r., czyli przed
uzyskaniem cztonkostwa w UE udziat tych grup produktow w catkowitym eksporcie
sektora siegat 63,5%°. Stabilno$¢ struktury wymiany handlowej odnotowano réwniez
w przypadku importu. Udziat pigciu grup produktéw w imporcie w 2012 roku wynosit
prawie 50%, za$ udziat tych samych grup produktéw w 2003 r. przekraczat 52%’. Az trzy
grupy produktow znalazly si¢ zardwno ws$rdd produktow o najwigkszym udziale
w imporcie, jak i w eksporcie. Pojawienie si¢ w obu zestawieniach kategorii ,,owoce
i orzechy” nie budzi zdziwienia, gdyz Polska z racji uwarunkowan klimatycznych nie jest
producentem wielu owocow. Takze wystapienie kategorii ,,r6zne przetwory spozywcze”
nie dziwi z racji zlozonosci tej grupy. Zainteresowanie budzi natomiast grupa ,,migso
ipodroby”, gdyz wydaje si¢ mniej zroznicowana produktowo®. Mimo prawie
pigciokrotnego wzrostu wartosci eksportu w czasie dotychczasowego cztonkostwa Polski w
UE wskaznik NEI w przypadku Polski przez wigkszo$¢ badanego okresu mial wartosé
ujemna.

Pozostale analizowane kraje — Francja i Niemcy — maja bardzo zblizony poziom
rozwoju rolnictwa. Cechuje je niski udzial pracy, za§ wysoki $rodkéw obrotowych
w naktadach ogdtem, bardzo wysoki poziom uzbrojenia pracy w ziemig i kapitat oraz
bardzo wysoka produktywno$¢ pracy [Pawlak 2013].

Wyniki niemieckiej wymiany handlowej artykutami rolno-spozywczymi wskazuja na
bardzo duzy wzrost eksportu w badanym okresie (2002-2013 wzrost trzykrotny; 2003-2012
prawie 2,4-krotny). Wzrost importu byl mniejszy (odpowiednio: 2,4-krotny i dwukrotny).
Jednakze w catym badanym okresie utrzymywal si¢ ujemny bilans wymiany handlowe;j
oraz ujemy poziom wskaznika NEI. Eksport jest silnie skoncentrowany blisko potowe jego
wartos$ci stanowit w 2013 r. eksport pigciu grup produktow. Koncentracja eksportu
wystgpowala w calym badanym okresie, a udzial tych pigciu grup produktéw w 2002 r.
przekraczat 48%°. Rowniez w przypadku importu wystepowata koncentracja. W 2013 r.
udzial szesciu grup produktow w tacznym imporcie przekraczat 48%, a w 2002 r. dla tych

¢ Grupy produktéw o najwiekszym udziale w polskim eksporcie artykutdw rolno-spozywczych to: 2 Migso
i podroby; 4 Produkty mleczarskie; 8 Owoce i orzechy; 16 Przetwory z migsa i ryb; 18 Kakao i przetwory z kakao;
19 Przetwory zbozowe i pieczywo cukiernicze; 20 Przetwory z owocoéw i warzyw i 21 Roézne przetwory
spozywcze.

7 Grupy produktéw o najwigkszym udziale w polskim imporcie artykutéw rolno-spozywczych to: 2 Migso
i podroby; 3 Ryby i owoce morza; 8 Owoce i orzechy; 15 Thuszcze i oleje zwierzgce lub roslinne; 21 Rozne
przetwory spozywcze i 23 Odpady i pasze dla zwierzat.

¥ Informacja o charakterze i specyfice wymiany handlowej i sytuacji rynkowej w tej grupie produktéw znajduja sie
wydawanych co pét roku przez IERIGZ-PIB wraz z ARR i MRiRW raportach: ,,Handel zagraniczny artykutami
rolno-spozywczymi. Stan i perspektywy” oraz ,,Rynek migsa. Stan i perspektywy”.

° Grupy te to: 2 Mieso i podroby; 4 Produkty mleczarskie; 19 Przetwory zbozowe i pieczywo cukiernicze; 21
Roézne przetwory spozywceze i 22 Napoje bezalkoholowe i alkoholowe.
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samych grup byt bliski 52%'°. Podobnie, jak w przypadku Polski kilka grup produktow
miato bardzo duzy udziat zarbwno w eksporcie, jak i imporcie.

W przypadku Francji w badanym okresie silniej wzrost import niz eksport. Import
wzrost 2,3-krotnie w latach 2002-2013, a eksport 2,2-krotnie w tym samym okresie
(w latach 2003-2012 wzrost ten wyniost odpowiednio — 180% i 170%). Mimo tego wzrostu
nadal eksport netto ma warto$¢ dodatnia. Jednakze juz poziom wskaznika NEI wskazuje na
spadek konkurencyjnosci francuskiego rolnictwa, gdyz jego warto$¢ na od poczatku
badanego okresu do 2006 r. byta dodatnia, a od 2007 r. ujemna. Podobnie jak w przypadku
Polski i Niemiec eksport artykutéw rolno-spozywczych jest silnie skoncentrowany. Udzial
eksportu pigciu grup produktoéw w catym eksporcie rolno-spozywczym wynidst w 2013
ponad 61%, zas w 2002 r. udziat tych samych grup przekraczat 56%''. Import jest mniej
skoncentrowany niz eksport. W 2013 r. udzial importu szesciu grup produktéw we
francuskim imporcie artykutow rolno-spozywczych wyniost 48%, zas w 2002 r. udziat tych
samych grup produktow siegnat 49%'%. Az trzy grupy produktow miaty znaczny udziat
zardbwno w eksporcie, jak i imporcie.

Wystgpowanie tych samych wiodacych grup produktéw zaréwno w  strukturze
importu, jak i eksportu pokazuje ogromne znaczenie handlu wewnatrzgatgziowego. Wsrod
czynnikdw stymulujacych rozwdj handlu wewnatrzgaleziowego wsrod tych, ktoére
wymieniaja Misala i Plucinski [2000] jako najwazniejsze nalezy wymienic:

e roznicg kosztow transportu;
e zréznicowanie produktow, w tym to wynikajace z wystgpowania luki technologicznej

i odmiennej fazy rozwoju produktu;

e odmienny termin mozliwego dostarczenia produktu klientom.

Badajac wymiang handlowa wybranych panstw UE warto sprawdzié, czy w ramach
Wspoélnoty wystgpuje specjalizacja eksportowa poszczegdlnych panstwa cztonkowskich.
W tym celu mozna zastosowa¢ wskaznik specjalizacji eksportowej SI (specialization
index), ktory poréwnuje udziat produktu i w eksporcie danego kraju k& do udziatu tego
produktu w eksporcie tacznym analizowanej grupy panstw w:

_ X X

SI = :
Xk Xw

3)

Warto$¢ wskaznika przekraczajaca 1,0 oznacza specjalizacj¢ eksportowa dotyczaca danego
produktu. Wskaznik ten jest liczony dokladnie tak samo, jak wskaznik przewagi
komparatywnej Balassy, ktory jest krytykowany za brak uwzglednienia wptywu polityki
[Jambor, Hubbard 2012]. Wskaznikiem, ktory koryguje ograniczenia wskaznika Balassy
jest wskaznik ujawnionej symetrycznej przewagi komparatywnej (revealed symetric
comparative advantage — RSCA). Obliczany jest przy wykorzystaniu wskaznika SI
W nastepujacy sposob:

' Grypy te to: 2 Mieso i podroby; 4 Produkty mleczarskie; 7 Warzywa; 8 Owoce i orzechy; 12 Nasiona i owoce
oleiste i 22 Napoje bezalkoholowe i alkoholowe.

""" Grupy te to: 2 Migso i podroby; 4 Produkty mleczarskie; 10 Zboza; 19 Przetwory zbozowe i pieczywo
cukiernicze i 22 Napoje bezalkoholowe i alkoholowe.

2 Grupy te to: 2 Migso i podroby; 3 Ryby i owoce morza; 4 Produkty mleczarskie; 8 Owoce i orzechy; 20
Przetwory z owocow i warzyw i 22 Napoje bezalkoholowe i alkoholowe.
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Wskaznik RSCA przyjmuje wartos$ci z przedziatu <-1,1>. Warto$ci powyzej zera wskazujg

RSCA = (SI-1)/(SI+1) (4)

na przewagg komparatywna

Tabela 3. Wskaznik SIi RSCA wybranych grup produktow w badanych panstwach w 2010 roku

Table 3. SI index of chosen groups of products in analysed countries in 2010

Kraj Grupa Wskaznik SI  Wskaznik RSCA

Francja

Grupy o udziale w eksporcie | 22 Napoje bezalkoholowe i alkoholowe 1,05 0,03

>5% 10 Zboza 1,94 0,32
4 Produkty mleczarskie 1,22 0,10
2 Migso i podroby 0,91 -0,05
19 Przetwory zbozowe i pieczywo cukiernicze 0,81 -0,11

Grupy o wartosci SI >1,4 1 Zwierzgta zywe 2,11 0,36

Niemcy

Grupy o udziale w eksporcie | 2 Migso i podroby 1,76 0,28

>5% 4 Produkty mleczarskie 1,52 0,21
18 Kakao i przetwory z kakao 1,44 0,18
23 Odpady i pasze dla zwierzat 1,43 0,18
19 Przetwory zbozowe i pieczywo cukiernicze 1,18 0,08
21 Rdzne przetwory spozywcze 1,15 0,07
22 Napoje bezalkoholowe i alkoholowe 0,38 -0,45

Grupy o wartosci SI >1,4 16 Przetwory z migsa i ryb 2,99 0,50
9 Kawa, herbata, przyprawy 2,23 0,38
5 Pozostate produkty zwierzece 1,43 0,18
13 Ekstrakty ro$linne 1,41 0,17

Polska

Grupy o udziale w eksporcie 16 Przetwory z migsa i ryb 3,82 0,58

>5% 2 Migso i podroby 2,41 0,41
7 Warzywa 2,00 0,33
3 Ryby i owoce morza 1,87 0,30
8 Owoce i orzechy 1,60 0,23
20 Przetwory z owocOw i warzyw 1,42 0,17
18 Kakao i przetwory z kakao 1,31 0,14
21 Rdzne przetwory spozywcze 1,16 0,08
9 Kawa, herbata, przyprawy 1,11 0,05
19 Przetwory zbozowe i pieczywo cukiernicze 0,91 -0,05

Grupy o wartosci SI >1,4 14 Pozostate produkty roslinne 1,68 0,25

Zrodio: [WITS-Comtrade], obliczenia wiasne.

W tabeli 3 przedstawiono poziom wskaznikéw SI i RSCA w 2010 r. dla grup
produktow, ktore maja najwickszy udzial w eksporcie badanych panstw UE oraz tych,
ktorych wskaznik SI przekraczat 1. Nalezy zaznaczy¢, iz obliczen dokonano w odniesieniu

234



do struktury eksportu UE, a nie $wiatowego eksportu, co oznacza, iz uzyskane wyniki
pokazuja przewagg komparatywna na poziomie handlu wewnatrzunijnego.

Zarowno wskaznik SI, jak i RSCA w przypadku Francji przyjmuje najwyzsza wartos¢
dla zwierzat zywych. W przypadku grup produktow o najwyzszym udziale w eksporcie
warto$ci wskaznikow sa zroznicowane, a w odniesieniu do migsa i przetworow zbozowych
wskaznik SI ma warto$¢ mniejsza od 1, co wskazuje na brak specjalizacji eksportowe;j
w tych grupach produktéw na tle UE.

W przypadku Niemiec najwyzsza warto$¢ wskaznikow odnotowano w odniesieniu do
przetworéw z migsa i ryb. Wsrdd grup o wysokim udziale w eksporcie najnizszy poziom
wskaznika SI dotyczyl napojow, co wynika z bardzo duzego ich udziatu w strukturze
unijnego eksportu.

W odniesieniu do Polski przecigtna warto§¢ wskaznikow dla grup p wysokim udziale
w eksporcie byta znacznie wyzsza niz we Francji i Niemczech, co pokazuje, iz polski
eksport jest skoncentrowany na innych grupach produktéw niz przecigtnie w UE.

Analiza handlu zagranicznego artykutami rolno-spozywczymi wybranych panstw UE
wskazuje na to, iz w badanym okresie znacznie wzrosta skala wymiany handlowe;j.
Wyrazne widoczna jest rowniez specjalizacja eksportowa poszczegoélnych panstw w kilku
grupach produktéw. Takze import koncentrowat si¢ wokot kilku grup produktow. Dalsza
analiza wynikow wymiany handlowej panstw UE powinna dotyczy¢é wigkszej liczby
cztonkow Wspolnoty i obejmowac badanie bardziej homogenicznych grup produktow.

Podsumowanie i wnioski

Sektor rolno-spozywczy UE cechuje si¢ skoncentrowang strukturg eksportu, w ktorej
znaczna rolg odgrywaja napoje. Porownanie wynikow eksportu i importu z kilku ostatnich
lat pokazuje niewielkie wahania struktury handlu przy jednoczesnym znacznym wzroscie
jego wartosci. Analiza wynikow wymiany handlowej wybranych panstw cztonkowskich
pokazuje znaczne zroznicowanie struktury eksportowej, co oznacza specjalizacjg
poszczegolnych panstw w wybranych kategoriach produktow.

Wobec rosnacej konkurencji na $§wiatowych rynkach zwiazanej z rozwojem rolnictwa
w panstwach, ktore do tej pory nie byly znaczacymi producentami artykutdéw rolno-
spozywczych konieczne jest state podnoszenie konkurencyjnosci produktéw pochodzacych
z UE. W ciagu ostatniej dekady znacznie wzrosta skala handlu zagranicznego artykutami
rolno-spozywczymi na s$wiecie, w tym takze w UE i jej panstwach cztonkowskich.
Jednakze wyniki na poziomie calej UE oraz w wybranych panstwach czlonkowskich
wskazuja na stopniowy spadek atrakcyjno$ci eksportowej produktéw pochodzacych z UE.

Mimo fiaska rundy z Douha nadal planowana jest dalsza liberalizacja handlu
w ramach WTO. Ponadto na poziomie wielu regionalnych ugrupowan gospodarczych stale
podejmowane sa takie dziatania. W przypadku UE w ostatnim okresie szczegélnie
intensywnie dyskutowana jest kwestia Umowy o Transatlantyckim Partnerstwie
Handlowym i Inwestycyjnym (Transatlantic Trade and Investment Partnership — TTIP).

W tym kontek$cie pojawia si¢ pytanie o to, czy rolnictwo UE jest wystarczajaco
konkurencyjne, aby nie przegra¢ walki konkurencyjnej. Zdaniem Rowinskiego [2013]
»likwidacja przez UE wigkszosci cet importowych w handlu rolno-spozywczym z USA
bgdzie powaznym zagrozeniem rolnictwa unijnego”, a ,,w dlugim okresie moze nastapi¢
nawet kilkakrotny wzrost unijnego importu rolno-spozywczego z USA”.
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Jak zauwaza Rowinski [2013] dotychczasowa polityka UE w przypadku wszelkich
negocjacji o liberalizacji handlu w odniesieniu do artykuldow rolno-spozywczych
koncentrowata si¢ na zabezpieczeniu rolnictwa Wspoélnoty przed naptywem do UE
artykulow rolnych mogacych stanowi¢ konkurencyjne zagrozenie dla rodzimej produkcji.

Nalezy rowniez mie¢ na uwadze fakt, iz wigkszo$¢ — az 3/4 — wymiany handlowej UE
dotyczacej artykuldw rolno-spozywczych to wymiana wewnatrzunijna, co nie dziwi
zuwagi na bliskos¢ rynkéow zbytu i jednolite regulacje prawne oraz brak barier
eksportowych.

W odniesieniu do konkurencyjnosci sektora rolno-spozywczego UE warto sig
zastanowic, jaki model konkurowania na swiatowych rynkach jest w ogole mozliwy biorac
pod uwage srodowiskowe, spoteczne i gospodarcze uwarunkowania funkcjonowania tego
sektora w panstwach UE. Warto tutaj odnies¢ si¢ do czterech aspektow konkurencyjnosci
wymienianych przez Fagerberga i innych [2004], a mianowicie:

e  konkurencyjnosc¢ technologiczna (ang. technological competitiveness);
e  konkurencyjno$¢ potencjatu mozliwosci spoteczno-infrastrukturalnych (ang. capacity
competitiveness) — kategoria ta uwzglednia kapitat ludzki, otocznei instytucjonalne

1 infrastrukture;

konkurencyjnos$¢ cenowa (ang. price competitiveness);

konkurencyjno$¢ popytowa (ang. demand competitiveness) — kategoria ta dotyczy

wielko$ci popytu na produkty/ustugi konkurujacych podmiotow.

Biorac pod uwagg ograniczenia przyrodniczo-geograficzne oraz wysokie koszty pracy
w przypadku wielu produktow rolno-spozywczych wytwarzanych w UE trudno sig
spodziewa¢ mozliwosci uzyskania przewagi konkurencyjnej w oparciu o niska ceng
oferowanych produktow. Nalezy raczej skupi¢ si¢ na przewadze technologicznej
izwiazane] z nia przewadze potencjalu mozliwosci spoteczno-infrastrukturalnych.
Jednocze$nie jednak, patrzac na trendy w konsumpcji artykutdw spozywczych, najbardziej
obiecujacym obszarem podnoszenia konkurencyjnosci unijnej produkcji sektora rolno-
spozywczego jest stymulowanie popytu na te wyroby poprzez promowanie ich wysokiej
jakosci i unikalnej specyfiki.

To ogdlne zalecenie powinno by¢ jednak skonfrontowane ze specyfika konkurowania
na poszczegdlnych rynkach produktowych. Jak zauwazaja Abbott i Bredahl [1992]
w zalezno$ci od tego jak bardzo przetworzone sa produkty rolno-spozywcze oferowane do
sprzedazy rézna role w ich wytworzeniu odgrywaja poszczegélne elementy procesu ich
wytwarzania, czynniki produkcji oraz cechy tych produktéow. Oznacza to, iz mozliwosci
uzyskania produktéw danej kategorii cechujacych si¢ wigksza konkurencyjnoscia na rynku
zalezy od réznych czynnikéw warunkowanych rodzajem oferowanych produktow. Im
produkt bardziej zlozony i zaawansowany technologicznie, tym wigkszego znaczenia
nabieraja czynniki o charakterze jakosciowym, takie jak umiejgtnosci zarzadcze
1 marketingowe.

Jak zauwaza Urban [2012] udzial rolnika w cenie placonej przez konsumenta
zywno§ci jest coraz mniejszy, a wraz ze wzrostem dochodéw konsumentéw wzrasta popyt
na produkty coraz bardziej przetworzone cechujace si¢ wyzszym poziomem konsumenckiej
uzytecznosci.

Co wigcej, autor zauwaza ,brak spojnosci procesOw rozwojowych rolnictwa
i przemystu spozywczego”, co implikuje ,,potrzebe weryfikacji wielu oczywistych tez
sformutowanych przez ekonomistéw rolnych”. Pierwszy wniosek jaki nasuwa sig
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zrozwazan Urbana, to brak prostej zaleznosci migdzy konkurencyjnoscia rolnictwa,
a wynikami eksportu produktéw rolno-spozywczych. Stopien tych powiazan zalezy od
stopnia przetworzenia eksportowanych produktow rolnych.
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