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Wytyczne ceny przy kontraktach
dostaw drzewnych.

Przy dojsciu do skutku kontraktéw dostaw- drzewnych,
czy to na okres 2 letni czy 3 letni, obie strony napotykajg czesto
na nieprzezwyciezone przeszkody. Wszystko drozeje, jeden
dzien nie jest rowny pod wzgledem postepujacej z dnia na
dzien zwyzki cen drugiemu, a handel drewnem jest narze¢dziem
dzikiej spekulacji.

Przedtem ceny drewna byly zalezne od popytu i podazy
rynku, wysokosci cel i taryfy frachtowe;j.

Kazdy znal tendencje ceny drewna, a niespodzianki byly
wykluczone. '
‘ Dzisiaj wtadze mieszaja sie do rynku drzewnego 1 bgdzto
bezwiednie bgdzto umyslnie dziataja zwykle na szkode¢ popytu
1 podazy.

I tak to rzady przez pozwolenia wywozu i1 przywozu, za-
kazy catkowitego wywozu, to znéw zezwolenia wywozu, nie-
dostarczanie wozéw kolejowych i inne komunikacji szko-
dliwe zarzadzenia, dziatajg raptownie na cene¢ drewna, gdyz
nie mozna przy takich stosunkach kalkulowaé, jesli n. p. taryfa
kolejowa podniesie sie o 100%, lub nagle zostanie zarzgdzonym‘
zakaz wywozu, albo co$ podobnego.
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Przez t¢ wiec niepewnosé ceny rosna.

Réwniez przyczynia sie do tego zmienna warto§é waluty.
Kupiec ze swojej strony, woli dawaé cene rynkowa, poniewaz
on, jako zawodowy kupiec, odbije sobie prawie kazdg strate
spekulacjg walutows.

Jednak wtasciciel lasu, majgcy zawrzeé taki kontrakt 2
lub 3 letni znajduje si¢ w ciezkiem polozeniu co do ceny,
biorac rézne czynniki pod uwage, jak danina, koszta zalozenia
nowego s$rodka transportowego, nowego tartaku — ktore to
koszta wtasciciel tylko przy dtuzszych kontraktach ponosié
moze.

On wiec sie pyta: Jak ustali¢ cene na pniu przy takich
kontraktach ?

State ceny za 1 m3® mogg przy dzisiejszych wahaniach
waluty i ceny drewna ftatwo jedna strone przyprowadzié do
ruiny.

Dlatego tez powinno sie takg cene ustali¢, ktéraby odpo-
wiadafa cenie rynkowe;j.

Jesli towar z powodu tego, iz jest bardzo oddalonym
od rynku drzewnego lub nie kwalifikuje si¢ co do jakosci lub
wymiaréw, wtedy traci to drewno na popycie.

To samo ma sie i z deskami. Jednak miekkie deski zawsze
sg przedmiotem Swiatowego bandlu i majg czy to w porcie,
czy na wiekszej stacji weztowe) nie bardzo wahajgcg si¢ ceng
i mozna przy znajomosci tejze 1 kosztow transportu wyprowa-
dzi¢ cene loco las. |

Koszta produkcji desek rownaja si¢ cenie loco las + ko-
szta wyr6bki - transport do tartaku, cigcie i procent wyrébki
desek.

Warto$é materjatu tartego rowna sig:

cena loco las + obrébka + transport + cigcie
%, wyrébki desek X 100

. a desek X %, wyrobki desek r
z tego cena na pniu = == lo. — (obrébka +

transport -+ ciecie).

N. p. 1. m3 desek kosztuje 20.000 Mp., scinka i obrdébka
80 Mp., transport do tartaku 1.500 Mp.; cigcie 3000 Mp.; pro-
cent za§ wyrcbki desek = 60, wtedy cena na pniu réwna sig

20,000 X 60 i — — 5 i
. 10;< — (80 + 150 + 3000) = 12.000 4.580 rowna si¢

7420 Mp., za 1 méd
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Jesli cena desek = 20.000 Mp. loco stacja zatadowcza to
cena loco las 7420 Mp., to jest 379/, ceny desek.

Jesli cena desek podnosi sie do 30.000 Mp., to cena loco
las = 11.130 Mp. za 1 m3.

Co do wysokosci tego procentu waleczy wiec sprzedawca
z kupujgcym, ktéry to procent moze byé rocznie lub pétro-
cznie zmieniany, wedfug zmiany stosunkéw co do ceny jak
1 innych okolicznosci. Obie strony muszg mie¢ doktadny obraz
kosztow produkcji, transportu i ceny desek jakiego$ wielkiego
rynku drzewnego lub gieldy drzewnej, z ktérej przy umowio-
nym procencie mozna fatwo obliczy¢ cene loco las.

Wprawdzie trzeba zwrdcié uwage na to, ze procent ten
moze si¢ zmienié, n. p. przy anormalnej zwyzce kosztéow tran-
sportu lub cigcia w tartaku i t. d., wtedy procent ten musi byé
na nowo uregulowany.

W kazdym razie przy ustaleniu tego rodzaju cen mnie
bedzie prawdopodobnie zadna strona pokrzywdzong a spadek
czy zwyzka waluty dotknie obu w réwnej mierze.

Znowu lepiej jest, jesli sprzedajacy przy takich kontraktach
by wyzyskaé konjunkture, zastrzeze sobie udzial w zysku.

To ma jednak i swoje zte strony, bo sprzedajgcy musi
prowadzié osobno rachunki, co tylko jest mozliwem przy bar-
dzo wielkich sprzedazach.

Ucigzliwos¢ prowadzenia osobnych rachunkow, bilansowa-
nia i t. d, jest bardzo wielkg i dlatego sprzedajacy powinien
zgodzi¢ sig¢ tylko wtedy na to, jesli oprécz udziatu w zyskach
Jeszeze cena loco las ustalong bedzie.

Przy wielkich sprzedazach drzewnych ustalano w naj-
nowszych czasach ceng¢ w obeych silnych walutach. Przez to,
jak widzielismy, tylko zfagodzono trudno$ci walutowe, ale
w kazdym razie nie uregulowano stosunku miedzy ceng loco
las, a ceng rynku.

A gdy jeszcze sprzedajgcy pienigdz ten nie zostawil za-
granica tylko sprowadzit do kraju, to wielka cze$¢ i tej dobre;
strony przepada.

Zawsze Jednak kombinacja wszystkich wymienionych spo-
sob6w zmniejsza niepewno$é przy takich kontraktach, wyklucza
catkowicie spekulacje i stawia kontrakt na solidnem obliczeniu.



