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Summary. Economics is the science about how the individual and society decide on the use of
resources in order to produce different goods and distributing them on the consumption of current
or future among people and different groups in society. But people and society makes decisions,
guided by not only their needs but also by emotions. A branch of economics dealing with the study
of human behavior is called behavioral economics. It should be noted that the modern economy,
taking into account the achievement of neuroscience, cognitive science, social science and the
theory of physical forces a paradigm influence on economic sciences. In the analysis of human
economic behavior increasingly taken into account emotional factors. The purpose of this article is
to provide guidelines and directions of the development of behavioral economics.
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WSTEP

Ekonomia jest naukg o tym, jak jednostka i spoteczenstwo decydujg o wykorzystaniu zaso-
bow w celu wytwarzania réznych doébr i rozdzielania ich na konsumpcje obecng lub przyszig
pomiedzy rézne osoby i rézne grupy w spoteczenstwie. Termin ekonomia pochodzi z greckie-
go oikos — dom i nomos — prawo, reguta. Pierwszy raz pojawia sie u Ksenofonta® — taki wtagnie
tytut nosi jedno z jego dziet. Starozytni przez to stowo rozumieli zasady prowadzenia gospo-
darstwa domowego. Inna szkota méwi, ze stowo ekonomia jest potgczeniem stoéw oikos — dom,
gospodarstwo domowe i homeus — cztowiek, ktdry zarzadza, przydziela. Czasownik oikonomeo
oznaczat wiec kierowanie domem. Ksenofont rozumiat oikonomikos jako kierowanie gospodar-
stwem domowym (Bochenek 2004), ktére éwczesnie byto prawie catkowicie nierozerwalnie
Zwigzane z gospodarstwem na roli.

Jedng z bardziej istotnych i rozpoznawalnych definicji ekonomii jest sformutowanie Lionela
Ch. Robbinsa z 1932 roku, ktory stwierdzit, ze Ekonomia jest naukg, ktéra bada zachowania
cztowieka jako zwigzku miedzy celami i ograniczonymi srodkami moggcymi miec¢ alternatywne
zastosowania (Robbins 2004). Jak zaznacza J. Polowczyk, pierwsza czes¢ powyzszej definiciji
wskazuje na znaczenie badania zachowan cziowieka. Podgzajgc tym tokiem rozumowania

! Ksenofont z Aten (ok. 430 p.n.e. — ok. 355 p.n.e.) — grecki pisarz, historyk, zotnierz. Autor dziet o réznej tematy-
ce i rozpietosci. O gospodarstwie lub Ekonomik — pismo praktyczno-dydaktyczne (21 rozdziatléw) opisuje jak nalezy
wzorcowo zarzgdzaé gospodarstwem rolnym.
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mozna przyjac, ze podstawowym podmiotem ekonomii, jako dyscypliny naukowej, jest cztowiek
i jego zachowania zwigzane z szeroko rozumianymi dzialaniami gospodarczymi (Polowczyk
2010). Nalezy zauwazy¢, ze badanie zachowan cziowieka jest takze elementem wielu wspot-
czesnych definicji ekonomii jako nauki (Backhouse i Medema 2009).

Warto zauwazyC€, ze juz we wspomnianym powyzej starozytnym dziele Oikonomikos
Ksenofonta widoczne byty zwigzki ekonomii i psychologii (Polowczyk 2009). Réwniez w okre-
sie klasycznym ekonomia byta blisko polaczona z psychologig. Nalezy tu przywota¢ prace Adama
Smitha Teoria uczu¢ moralnych (Smith 1989) oraz Badania nad naturg i przyczynami bogactwa
narodéw (Smith 2003) dzieta opisujgce psychologiczne pryncypia indywidualnego zachowania.
Celem niniejszego artykutu jest przedstawienie zatozeh oraz kierunkow rozwoju ekonomii
behawioralnej.

OD EKONOMII KLASYCZNEJ DO EKONOMII BEHAWIORALNEJ

Badania prowadzone na podstawie ekonomii neoklasycznej stanowig obecnie gtéwny nurt
ekonomii i skupiajg sie na wyjasnianiu sposobow wspotdziatania podazy i popytu na rynkach
i ustalania jego rownowagi przez wyznaczenie odpowiedniego poziomu cen, produkcji i podzia-
lu dochoddw oraz bogactwa. Neoklasyczny model ekonomiczny wyjasnia zachowania podmio-
tow gospodarujgcych, opierajac sie na nastepujgcych zatozeniach (Solek 2010, s. 22):

— jednostki sg racjonalne;

— dzialajg na podstawie petnej i doskonatej informacji, majg tez nieograniczone mozliwosci
ich przetwarzania;

— celem decydentéw jest maksymalizacja oczekiwanej uzytecznosci (w przypadku konsumen-
tow) lub maksymalizacja zysku (w przypadku firm);

— dzialajg w wasko pojmowanym wlasnym interesie, tzn. bez uwzgledniania uzytecznosci innych
podmiotéw;

— majg spojne preferencje, rowniez czasowe, zgodne z modelem wyktadniczo dyskontowanej
uzytecznosci;

— podejmuja decyzje, biorgc pod uwage reguty wnioskowania Bayesowskiego;

— traktujg swoje dochody i zasoby zamiennie, tzn. jako nieoznaczone co do zrodta pocho-
dzenia lub celu przeznaczenia.

Zwigzki przyczynowo-skutkowe oraz zaleznosci pomiedzy zachowaniem ludzi a decyzjami
ekonomicznymi byly szeroko opisywane zaréwno w osiemnastym, jak i dziewietnastym wieku.
Kontynuator prac A. Smitha Jeremy Bentham (1748-1832) dowodzit, ze gospodarka jest
pochodng naturalnych zachowanh cziowieka, jego uwarunkowan psychologicznych. Bentham
uwazany jest za twoérce terminu: homo oeconomicus — cztowiek podejmujgcy racjonalne ekono-
miczne decyzje, zawsze majgcy na wzgledzie interes wkasny (Spiegel 1991, s. 341-343).

J. St. Mill zbudowat model cziowieka gospodarujgcego (ktéry pierwotnie naznaczony byt psy-
chologizmem), opierajac go na dwdch zatozeniach, ze logika jest naukg empiryczng oraz ze w inte-
resie cziowieka lezy unikanie bdlu, cierpienia i poszukiwanie przyjemnosci (Klimczak 2013).

Jednakze XX wiek przynosi wypieranie wplywow psychologii i jej powigzan z ekonomia.
Rozpoczyna sie opisywanie ekonomii w sposéb matematyczny. Ekonomisci zaczeli sie oddalac
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od psychologii podczas rozwoju neoklasycznej ekonomii, jako ze starali sie przeksztaicic¢ te
dyscypline w nauke naturalng, uzywajgc wyjasnien zachowania ekonomicznego wywodzacych
sie z przypuszczeh na temat natury czynnikdw ekonomicznych. Na obecny ksztait ekonomii
ogromny wptyw miaty prace neoklasykéw, ktorzy sformalizowali i zmatematyzowali aparat oraz
narzedzia analizy ekonomii, zblizajgc jg tym samym do nauk Scistych, jesli chodzi o metody
i techniki badawcze (Solek 2010, s. 21).

Matematyczna rewolucja zaczetfa sie w latach 40. XX wieku od prac J. Hicksa i P. Samuelsona,
kreujgc optymalizujgcego agenta. Powstaly teorie na bazie hipotezy racjonalnych oczekiwan
J. Mutha, R. Lucasa i innych (Polowczyk 2010, s. 496).

Odwr6t od stosowania podejscia psychologicznego w ekonomii nastgpit wraz z akceptacja
pogladu Vilfreda Pareto, ktory glosit, ze nauki przyrodnicze zawdzieczajg swéj sukces porzu-
ceniu préb wyjasnienia ,istoty rzeczy” i skupieniu sie na wyjasnieniu ,wtérnych zasad”. Dlatego
tez, zdaniem wioskiego ekonomisty, ekonomia polityczna powinna wzig¢ rozbrat z psycholo-
gig. Przykladem zastosowania tej normy u samego Pareto bylo zaniechanie staran nad znale-
zieniem obiektywnego miernika uzytecznosci i utozsamianie subiektywnych preferencji z obser-
wowalnym aktem wyboru (Camerer 2006, s. 181-214).

Jednakze, jak podkresla J. Polowczyk za R.H. Thalerem (Camerer 2006, s. 181-214),
niektorzy ekonomisci tacy jak I. Fisher, J.M. Keynesy czy tez L. Garai, wyjashiajgc ekonomicz-
ne zachowania, podkreslali czynniki psychologiczne. Ten ostatni stworzyt pierwszg teorie
0 podejmowaniu decyzji pod wptywem przypadkowych wydarzen i nawykéw konsumenckich
(http://en.wikipedia.org/wiki/Laszlo_Garai).

W 1978 roku H. Simon zaproponowat koncepcje ograniczonej racjonalnosci, stojgc na
stanowisku, ze jednostki podejmujg decyzje, dysponujgc niepetng informacjg oraz ograniczo-
nymi mozliwosciami jej przetwarzania. Z tego tez wzgledu nie sg w stanie dokonywa¢ maksy-
malizacji swojej funkcji celu i zadowalajg sie osiggnieciem jedynie wystarczajgco satysfakcjo-
nujgcego poziomu uzytecznosci (Simon 1982). Jako pierwszy odrzucit czysto monetarng anali-
ze zysku. Twierdzit, ze ludzie mogg podejmowac decyzje niekoniecznie zapewniajgce im
najwieksze zyski, a dzieje sie tak wowczas, kiedy przynoszg im one inne korzysci, jak saty-
sfakcja czy spokoj rodzinny. Podobng koncepcje, zgodnie z ktérg przedsiebiorstwa w zasadzie
nie osiggajg stanu pelnej efektywnosci, wysunagt H. Lebenstein (teoria nieefektywnosci X) (Solek
2010, s. 24).

W 1979 roku dwaj ekonomisci: D. Kahneman i A. Tversky opublikowali tzw. teori e perspe-
ktywy — Analiza podejmowania decyzji w warunkach ryzyka (Prospect theory: An analysisof
decisions under risk) (Kahneman i Tversky 1979, s. 313-327; Thaler i Toward 1980, s. 39-60).
Wiaczyli oni wnioski z badan psychologicznych do nauk ekonomicznych (szczegdlnie dotycza-
cych ludzkich osgdéw w warunkach niepewnosci). Teoria ta zapoczgtkowata szybki rozwoj
nurtu ekonomii, ktéry nosi nazwe ekonomii behawioralnej.

EKONOMIA BEHAWIORALNA

Ekonomia behawioralna jest dziedzing analizy ekonomicznej, ktéra weryfikuje zatozenia
ekonomii neoklasycznej na podstawie wynikbw badan socjologicznych i psychologicznych
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(Kirkpatrick i Dahlquist 2007, s. 49). Behawiorysci zwracajg uwage, ze nurt ten stanowi powrot
do refleksji nad psychologicznymi podstawami ludzkich zachowan, ktére stanowity fundament
prac pierwszych ekonomistow.

Jak zaznacza J. Polowczyk, ekonomia behawioralna zwieksza potencjat wyjasniajgcy ekonomii
przez dostarczenie bardziej realistycznych fundamentéw psychologicznych. Wzrost realizmu
powinien przyczynia¢ sie do lepszego zrozumienia, opisywania i przewidywania procesow
gospodarczych. To przekonanie jednak nie pocigga za sobg catkowitego odrzucenia neoklasy-
cznego podejscia do ekonomii opartego na maksymalizacji uzytecznosci, rownowadze i efekty-
wnosci (Polowczyk 2010, s. 497). Z drugiej za$ strony C.F. Camerer i G. Loewenstein przeko-
nujg, ze modele ekonomiczne, bedgce wyrazem uproszczonej rzeczywistosci, oparte na zato-
zeniu Sciste] racjonalnosci, zostang zastgpione przez modele behawioralne (przy czym scista
racjonalnos¢ powinna by¢ postrzegana jako jeden z wielu przypadkow) (Camerer i Loewen-
stein 2014).

Wspomniani powyzej ekonomisci: A. Tversky i D. Kahneman wyrazajg przekonanie, ze
wykorzystanie normatywnej analizy do przewidywania i wyjasniania rzeczywistego zachowania
jest uzasadniane wylgcznie dlatego, ze ludzie masowo dgzg do efektywnego osiggniecia
swoich celoéw. W zwigzku z powyzszym istotne jest opisywanie podejmowanych decyzji jako
proceséw maksymalizacji korzysci. Jednostki i organizacje dziatajgce racjonalnie majg w ten
sposéb wieksze szanse przetrwania w konkurencyjnym otoczeniu. Z drugiej zas strony odchy-
lenia rzeczywistego zachowania od normatywnego modelu sg na tyle rozpowszechnione, ze
nie mogg by¢ ignorowane (Tversky i Kahneman 1986).

Jedng z najwazniejszych koncepciji, jakie zostaty opracowane na gruncie ekonomii beha-
wioralnej, jest wspomniana powyzej teoria perspektywy. Zastgpita ona standardowg funkcje
uzytecznosci majatku (wklesta dla osob niechetnych ryzyku i wypuktg dla lubigcych ryzyko)
inng funkcja, ktéra zyskom i stratom przyporzadkowuje postrzegang ich wartosé. Zyski sg
odniesione do punktu referencyjnego, ktorym jest aktualny stan posiadania. Funkcja wartosci,
o ktorej mowa, jest rosngca i wklesta w obszarze zyskéw oraz rosngca i wypukta w obszarze
strat. Implikacjg takiego ksztattu jest to, ze decydent przedktada mniejszy, lecz pewny zysk nad
ryzykowna gre o tej samej wartosci oczekiwanej, a jednoczesnie woli ryzykowna gre o ujemnej
wartosci oczekiwanej od pewnej straty tej samej kwoty. Z kolei fakt, ze funkcja perspektywy
jest bardziej stroma dla strat niz dla zyskow, wyjasnia awersje do strat, czyli silniejsze odczu-
wanie strat niz zyskow o identycznej wartosci nominalnej oraz czesto obserwowang w wielu
sytuacjach spotecznych tendencje do zachowania status quo. Teoria perspektywy stwierdza
rowniez, ze uzytecznos¢ danej opcji zalezy nie od rzeczywistego prawdopodobienstwa jej
wystgpienia, lecz od tzw. wagi decyzyjnej, bedacej funkcjg tego prawdopodobienstwa. Zgodnie
z funkcja wagi, postrzegane przez decydentow mate prawdopodobienstwa sg przeszacowane,
a srednie i duze nieoszacowane (Solek 2010, s. 25-26). Przytoczone prace dowodza, ze
w ostatnim okresie doszio do zmiany, mozna by rzec, w paradygmacie ekonomii dotyczgcej
natury cziowiek, i zasad (gtéwnie racjonalnosci) jakimi sie kieruje. Wczesniej uwazano, ze cziowiek
kieruje sie racjami (wszystko co robi jest doktadnie przemyslane), natomiast emocje sg odsu-
niete na dalszy plan. Natomiast, w zwigzku z osiggnieciami nowoczesnej psychologii, stato sie



Ekonomia behawioralna a klasyczny paradygmat ekonomii 27

widoczne, ze podejmowanie decyzji jest w znacznej mierze oparte na intuicji, podswiadomosci,

przeczuciu (Ohme i Pyl 2006, s. 30-35).

Nalezy zauwazy¢, ze ekonomia behawioralna nie stanowi jednolitej szkoly, lecz jest zbiorem
réznych teorii. Wszystkie te koncepcje tgczy podwazenie neoklasycznego przekonania,
utozsamiajgcego cztowieka z homo oeconomicus, charakteryzujgcego sie petng racjonalnos-
cig i dgzeniem do zaspokojenia wiasnych potrzeb. Z drugiej zas strony, struktura wspotczesnej
ekonomii neoklasycznej wspiera sie na stosunkowo prostym modelu ludzkiej natury, ktory
uznaje ze: czlowiek jest jednostkg racjonalnie dgzgcg do maksymalizacji wlasnej korzysci,
samolubng i pragngcg zapewni¢ sobie moZzliwie najwigkszy dostatek materialny. Nie uwzgle-
dnia on jednak nieracjonalnych zachowan, o charakterze spotecznym, altruistycznym czy beda-
cych wynikiem ,wzburzen” emocjonalnych, ktore, jak zauwaza F. Fukuyama (1997), powodujg,
ze nalezy go uznac za niepelny i co za tym idzie, wymagajacy dalszych badan w celu jego
rozszerzenia.

Jednak ekonomisci reprezentujgcy szkote klasyczng wysuwajg wiele zastrzezen pod adre-
sem przedstawicieli nurtu ekonomii behawioralnej. Najczesciej dotyczg one:

— arbitralnosci kryterium dobrobytu — skoro decydent nie wykazuje spéjnych preferencji;

— bleddéw poznawczych i pozornie nieracjonalnych zachowan; sg natury psychologicznej
I dotyczg ludzkich przekonan i emocji; istnieje trudnos¢ w powigzaniu ich z twardymi danymi
ekonomicznymi (Pesendorfer 2006, s. 3);

— przypisujgc zbiér odrebnych jazni powstaje pytanie, ktéra z nich powinna stanowic
podstawe do rozwazan o maksymalizacji uzytecznosci (Rubinstein 2013, s. 5);

— nieprzektadalnosci sytuacji wykreowanych sztucznie przez badacza do analizy rzeczywi-
stosci poza laboratorium;

— wybidrczego traktowania zalozen ekonomii neoklasycznej, ktére bywajg niestusznie usuwa-
ne i zastepowane nowymi, charakteryzujgcymi sie wiekszym realizmem psychologicznym
(Wilkinson 2008, s. 23-26);

— wyjasnienia ewolucjonistyczne majg watpliwy status naukowy z uwagi na niemozliwos¢
przeprowadzania eksperymentéw, matg ilos¢ danych empirycznych oraz czesto przyjmowa-
ne z gory zalozenie, na postawie ktorych prébuje sie formutowaé ogéine wnioski (Camerer
i Loewenstein 2003, s. 47);

— stosowania metody eksperymentalnej w ekonomii, gdyz zdaniem jej krytykdbw sztucznosc
sytuacji wykreowanej w laboratorium powoduje, ze uzyskane w trakcie eksperymentow
wyniki nie mogg stanowi¢ podstaw do formutowania wnioskow natury ogoéinej;

— danych jakimi operujg behawiorysci, ktére dotycza wytacznie indywidualnych przypadkéw
anomalii rynkowych, ktorych wypadkowa jest zerowa z uwagi na wzajemne znoszenie sie
odchyleh in plus i in minus, a ponadto statystycznie nieistotna liczba takich zdarzen nie jest
w stanie obali¢ hipotezy o efektywnosci rynku (Fama 1998, s. 283-306).

KIERUNKI ROZWOJU EKONOMII BEHAWIORALNEJ

Wspolczesha gospodarka, uwzgledniajgca osiggniecia neuronauk (neuroekonomia, neuro-
tyka, neuromarketing), kognitywistyki, nauk spotecznych i teorii fizycznych, wptywa na zmiane
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paradygmatu w naukach ekonomicznych. W analizie zachowan ekonomicznych cziowieka
coraz czesciej uwzglednia sie czynniki emocjonalne (Szymusiak 2012, s. 22—-29).

Jak zaznaczono powyzej, ekonomia behawioralna nie stanowi jednolitej szkoty, lecz jest
zbiorem roznych teorii, do ktérych zalicza sie szkote Michigan (G. Katona), ekonomie psycho-
logiczng (C. Cermerer, R. Thaler, E. Fehr), makroekonomie behawioralng (G. Akerlof), ekono-
mie ewolucyjng (R. Nelson, S. Winter), finanse behawioralne (R. Schiller) czy ekonomie ekspe-
rymentalng (V. Smith) (Tomer 2007, s. 463-479). Podobnie jak psychologia, ktéra sktada sie
z rdznych kierunkow, takich jak np.: psychologia poznania, psychologia zachowanh czy psycho-
logia wybordw, a ktérych cechg wspding jest stosowanie eksperymentéw. Warto zauwazy¢, ze
eksperymenty psychologiczne i eksperymenty ekonomiczne to dwa rdézne rodzaje badan,
majgce inne cele, niemniej techniki badawcze z jednej dziedziny przenoszone (wykorzystywa-
ne) sa w drugiej. Niektérzy autorzy kwestionujg jednak mozliwo$¢ uogolniania wynikéw badan
psychologicznych (jako badan jednostkowych) i wykorzystywania ich do interpretaciji zjawisk
i proceséw gospodarczych (Klimczak 2013).

Podstawowym pojeciem ekonomii behawioralnej jest tzw. kognitywne znieksztatcenie (cognitive
bias). W literaturze polskiej alternatywnie wykorzystywane sg takze pojecia: naturalne lub
poznawcze skionnosci, btedy poznawcze, tendencyjne nastawienia, uprzedzenia, ztudzenia,
emocije itp. Badaniem naturalnych skionnosci zajmuje sie gtéwnie ekonomia psychologiczna,
a takze ekonomia eksperymentalna (Polowczyk 2009).

W psychologii poznawczej toczy sie debata na temat tego, czy znajomo$¢ dokladnego spo-
sobu funkcjonowania mézgu jest rzeczywiscie niezbedna do zrozumienia funkcji i mechani-
zmoOw na wyzszym poziomie. Cechami wspélnymi ekonomii, psychologii i neurologii jest szuka-
nie przyczyn zjawisk dotyczacych decyzji ludzkich oraz tworzenie teorii zachowan i na ich
podstawie prognozowanie zachowan przysztych. W jednej z interpretacji neurologia i ekonomia
sg dziedzinami obojetnymi wobec siebie, zajmujgcymi sie odrebnymi obszarami i niepretendu-
jacymi do wyjasnienia zjawisk z zakresu innej dyscypliny przy uzyciu wlasnych metod bada-
wczych. Zatem zarbwno ekonomia nie jest w stanie obali¢ twierdzen z dziedziny biologii, jak
i odwrotnie. Badania neurologiczne opierajg sie na obserwacji pobudzonych obszaréw moézgu,
wykorzystujgc rezonans magnetyczny, tomografie komputerowg, elektroencefalograf. Krytycy
neuroekonomii podkreslaja, ze zarejestrowanie aktywnosci poszczegolnych obszaréw moézgu
w sytuacji eksperymentalnej pozwala co prawda wnioskowaé¢ o korelacjach, jednak juz nie
zawsze o zaleznosciach przyczynowych, ze wzgledu na duzy stopien wspotzaleznosci miedzy
poszczegdlnymi czesciami tego organu. Aktywnos¢ jednego obszaru nie oznacza, ze zostala
ona wywofana wiasnie w mézgu a nie w innych czesciach ciata. Stosunkowo wczesny etap
rozwoju neuroekonomii wraz z niedostatecznie jeszcze zaawansowanym stanem technologii
powoduje, ze ilos¢ uzyskanych w ten spos6b danych eksperymentalnych jest czesto zbyt
mata, by mozna bylo na ich podstawie wysnuwaé¢ mocne wnioski o przyczynach obserwowa-
nych zachowan (Solek 2010, s. 31).

Jednakze nalezy zauwazy¢, ze w ciggu ostatnich 30 lat na podstawie tysiecy doswiadczen,
przeprowadzonych z udzialem bardzo r6znych grup uczestnikow, o réznym poziomie wyksztal-
cenia i zyjgcych w r6znych kulturach, powstata bardzo bogata literatura. Opisano zachowania,
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ktére mozna traktowac jako odstepstwa od tego, co nazywamy $cistg racjonalnoscia. Podczas
eksperymentow czesto dokonuje sie elektronicznego skanowania mozgow uczestnikdéw za
pomocg coraz doskonalszych urzadzeh. Jak zauwaza V.L. Smith, ekonomia (behawioralna)
stala sie naukg eksperymentalng na poziomie podstawowych wyboréw (Smith 2000). Autor ten
wprowadzit rozréznienie dwéch podejs¢ do racjonalnosci: konstruktywistycznego i ekologicz-
nego, uwazajac, ze procesy mentalne i decyzyjne przebiegajg w zlozonym otoczeniu, a przez
to pojedyncze wybory nie mogg ogarna¢ wszystkich zmiennych sytuacyjnych, ale nie oznacza
to, ze sg dowodem irracjonalnosci, jak twierdzg psycholodzy i ekonomisci behawioralni
(Klimczak 2013, s. 9).

Zastosowanie wspotczesnych, wcigz rozwijanych nieinwazyjnych technologii badania aktywno-
8ci ludzkiego mézgu (EEG, rezonans) umozliwia, jak podkreslajg zwolennicy, stworzenie mapy
jego aktywnosci oraz skorelowanie tych wynikdw z podejmowanymi przez konsumenta decy-
zjami w celu ich zrozumienia oraz tworzenia prognoz na przysztos¢. Co wiecej, prowadzenie
badan za pomocg EEG, obejmujacych wylacznie caly mozg, gwarantuje wychwytywanie aktyw-
nosci fal mézgowych ze wszystkich odpowiednich i wzajemnie powigzanych regionéw mézgu,
tak aby uzyska¢ materiat niezbedny do przeprowadzenia precyzyjnych analiz (Cohen 1988).

Jak wskazuje A.K. Pradeep, podstawowym problemem w ekonomii (a szczegdlnie w marke-
tingu) jest wskazanie zaleznosci pomiedzy swiadomymi i podswiadomymi procesami zacho-
dzacymi w mézgu. Ludzie nie uzyskujg dostepu do wszystkich zrodet wkasnych decyzji i zacho-
wan i dlatego nie potrafig wyjasni¢ podejmowanych decyzji. Z drugiej zas strony, gdy zaczy-
najg sie zastanawia¢ (Swiadomie) nad faktem dlaczego podijeli takg a nie inng decyzje
udzielajg juz innej odpowiedzi (o ile podjecie decyzji nastgpito podswiadomie) (Pradeep 2010,
s. 17). Warto zauwazyc, ze neuroekonomia jest obecnie uzytecznym narzedziem do testowa-
nia teoretycznych gier decyzyjnych, hipotez opartych na procesie podejmowania decyzji.

Korzystanie przez nauki ekonomiczne z dorobku nauk humanistycznych i spotecznych
(psychologii, socjologii, antropologii), nauk technicznych (fizyki), biologicznych (neurologia),
stwarza koniecznos¢ wypracowania howej metodologii i metod badawczych i wigze sie z ogro-
mnym wyzwaniem dla naukowcow (Szymusiak 2012, s. 31).

PODSUMOWANIE

Dokonany przeglad literatury z zakresu ekonomii (zarbwno klasycznej, jak i behawioralnej)
pozwala stwierdzi¢, ze cziowiek jako osoba rozumna kieruje sie przede wszystkim swoim
wlasnym interesem. Z drugiej za$ strony emocje (m.in. nasladownictwo, podgzanie za stadem
— efekty opisywane w mikroekonomii) odgrywajg duza role w podejmowaniu decyzji. Niejedno-
krotnie autor tego tekstu przekonat sie o tym osobiscie, podejmujgc decyzje o kupnie, a naste-
pnie zastanawiajgc sie nad racjonalnoscig swoich decyz;ji.

Niewatpliwie rozwdj ekonomii behawioralnej w kierunku ekonomii eksperymentalnej (neuro-
ekonomii) pozwoli na lepsze zrozumienie procesdw podejmowania decyzji, a tym samym na
lepsze zrozumienie proceséw ekonomicznych zachodzgcych na rynku w formie ksztattowania
sie popytu i podazy i wyznaczania rownowagi rynkowej. Ekonomia behawioralna nie ma na
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celu zastgpienia ekonomii klasycznej, a jedynie stanowi jej uzupetnienie, szczegdlnie w zakre-
sie mikroekonomii i podejmowania decyzji. Z drugiej zas strony, obserwowany w ostatnich
latach trend w badaniach dotyczgcych podejmowania decyzji przez cztowieka moze swiadczy¢
0 zmianie paradygmatu w naukach ekonomicznych, gdzie odchodzi sie od klasycznego aksjo-
matu cztowieka racjonalnego na rzecz czlowieka emocjonalnego.
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